_ BIOPIRATERIA

SANGRE DE DRAGO:
LA COMERCIALIZACION DE UNA OBRA MAESTRA
DE LA NATURALEZA'

Yiki Reyes

i I.’r

¢Cudnto vale «La Creacién» de Miguel
Angel? Podriamos calcular el precio de los
materiales que se usaron para pintarla y a
eso sumarle las horas de trabajo del artista.
Seguramente la mayoria de la gente coingci-
dir en que el irrisorio precio hallado no re-
fleja en absoluto el valor de esta obra de
arte. También podriamos hallar otro precio
consultando en el mercado del arte. Para

1 La idea inicial de este articulo se la debo a Eliza-
beth Bravo de Accién Ecolégica (Ecuador) y a Joan

mucha gente éste seria el precio real de la
obra. Sin embargo, la mayoria seguirfa opi-
nando que, pese a todo, ese nimero no
refleja el valor de la obra porque «La Crea-
cién», especialmente en nuestra cultura
occidental, tiene un valor cultural que difi-
cilmente puede quedar reflejado en el pre-
cio que le asigna el mercado. A pesar de eso,
aun se podria intentar defender que la co-

Martinez-Alier. Agradezco los comentarios de Joe
Vogel.
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mercializacion de las obras de arte ha ayu-
‘dado a su mantenimiento y que por tanto po-
ner precio a «La Creacidn» le ha ocasionado
mas beneficios que perjuicios. Pero este ar-
gumento es cierto solo en parte: quien po-
sea un Picasso tendri mucho interés en
mantenerlo en buen estado (para que su pre-
cio no bajé), pera eso no impide que otras
obras de arte se pierdan.

Con la biodiversidad pasa algo parecido.
La introduccidn de ciertas especies en el sis-
tema de mercado no garantiza ni que su pre-
cio refleje su valor, ni que este mecanismo
ayude a la conservacion de la bicdiversidad
en general, ni siquiera a la de las especies en
particular, pues una vez extraido el compues-
to secundario que proporciona la informa-
cidn genética requerida, la planta deja de
tener valor comercial.

Este articulo discute un ejemplo concreto
de la introduccién en el sistema de mercado
de un recurso genético por una compaiiia
farmacéutica y las consecuencias que esta
introduccion ha tenido en la comunidad in-
digena que poseia el conocimiento, en la
compania farmacéutica y en la biodiversi-
dad. El articulo examina el caso de la em-
presa Shaman Pharmaceuticals Inc. y su
relacion con las comunidades indigenas qui-
chuas del oriente ecuatoriano con las que tra-
baja para obtener informaci6n etnobotanica
para el desarrollo de medicamentos. Actual-
mente esta empresa tiene en perspectiva la
comercializacién de dos medicamentos
desarrollados a partir de conocimiento etno-
botanico recogido en ‘diferentes comunida-
des y en la bibliografia sobre ¢l tema. El
argumento de la empresa farmacéutica es
que el desarrollo de nuevas medicinas a par-
tir de la biodiversidad silvestre y ¢l conoci-
miento etnobotanico asociado a ésta no solo
" proporciona beneficios econémicos a la em-
presa, sino que ademds ayuda a la conser-
vacion de la biodiversidad y a la mejora de
las comunidades con las que trabaja la em-
presa (mediante los mecanismos de reci-
procidad establecidos). Es decir, que la
comercializacion de los recursos genéticos

2 AdemAs del valor de mercancia también existen los
valores recreativos y morales aun mds dificiles de
calcular.

3 Como la variacién de la tasa de regalia escogida
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lleva implicitos beneficios generales. El ar-
ticulo pretende demostrar que esta suposi-
cion es, cuanto menos, falaz. \

1. PONIENDO PRECIO

La economia ha intentado poner precio a
{os diferentes bienes y servicios ambientales
mediante su introduccion en el sistema de
mercado. Sin embargo, que podamos encon-
trar un precio que permita la transaccion de
un bien en el mercado no demuestra que ha-
yamos encontrado su valor. Respecto a los
bienes y servicios ambientales podemos te-
ner precios ecologicamente corregidos, pe-
ro dificilmente podemos hallar los precios
ecolégicamente correclos (Martinez-Alier,
1994). .

En esta ultima década muchos economis-
tas han intentado averiguar una cifra gue
refleje el valor de la biodiversidad, especial-
mente con la idea de incorporar el valor de
la misma a los calculos de contabilidad na-
cional. Mientras unos creen haber encontra-
do un precio que refleja el valor de ésta,
otros califican el cdlculo de «intimidante y
probablemente imposible» (Vogel, 1995). En
su reciente articulo, el economista Joseph
Vogel ha demostrado lo absurdo que es in-
tentar poner un precio a la biodiversidad.
Asume que el valor de mercancia? de la bio-
diversidad puede desglosarse en l0s ingresos
recibidos por regalias en biotecnologias, en
ia venta de productos extraidos de forma
sustentable y en los ingresos generados por
ecoturismo. Los cilculos realizados por el
economista bajo diferentes presunciones?
llevan a dos cifras de valor neto actualizado
muy dispares de los ingresos que hipotética-
mente ¢l Ecuador podria recibir por las re-
galias sobre su biodiversidad: 256 millones
de doélares US o 429 mil millones de ddla-
res: «Ambas estimaciones s¢ balancean en
un andamiaje de suposiciones, todas defen-
dibles, pero también pueden llevar a confu-
siones» (Vogel, 1995),

para realizar los célculos. el volumen de biodiversidad
considerado, o el éxito en el descubrimiento de bioac-
tividad, asi como el Lipo de acuerdo escogido, bilateral
o multilateral. '




Los célculos de Vogel demuestran la difi-
cultad de salir del «pantano de la valoriza-
cién». Es mds, si consideramos que en esos
célculos solo se ha tomado en cuenta el va-
lor de mercancia de la biodiversidad, olvi-
dando los valores recreativo y moral, no es
dificil ver el abismo que separa el precio que
un bien ambiental puede asumir en el mer-
cado y su valor.

Uno de los bienes ambientales que en los
tltimos afos estd sufriendo este proceso de
introduccion en el sistema de mercado es la
informacién genética. En las dltimas déca-
das, 1a informacidn contenida en los genes
estd empezando a ser cada vez mds utiliza-
da por diferentes sectores de la economia,
principalmente el agricola, el farmacéutico
y el quimico. Por ejemplo, en 1980 el presu-
puesto de investigacidn de la industria far-
macéutica de los EE.UU. no contemplaba
ninguin rubro para la evaluacién de plantas
superiores, mientras que 15 afios mds tarde
se estima que mas de 200 compafias e insti-
tuciones de investigacion en todo el mundo
estdn evaluando compuestos animales y ve-
getales en busca de propiedades medicina-
les (RAFI, 1994). La extincidn en masa ha
preocupado a los economistas desde el mo-
mento en que han visto las pérdidas econd-
micas que ésta podria ocasionar: a mediados
de los afios ochenta los analistas de la indus-
tria farmacéutica advirtieron que cada planta
medicinal de las selvas tropicales que se ex-
tinga podria representar pérdidas en ventas
de mds de 200 millones de ddlares para esta
industria (RAFI, 1994).

El nuevo valor econdmico que se estd dan-
do a la informacién genética también esta
modificando 1a forma de acceder a los re-
cursos genéticos. Hasta ahora el acceso no
estaba regulado, la informacion genética es-
taba al alcance de quien tuviese mecanismos
para obtenerla. Sin embargo, su creciente de-
manda ha tlevado a la discusién de diversos
mecanismos internacionales, estatales y lo-
cales para que regulen el acceso y control de
la informacién genética. Algunos autores
han propuesto la venta de la informacién ge-
nética como incentivo para la conservacion
de la biodiversidad (Vogel, 1994; Lesser,
1994).

Por tanto, es fécil entender que una de las
principales industrias interesadas en la utili-

zacion de los recursos genéticos sea la indus-
tria farmacéutica, sobre todo la que se es-
pecializa en hacer bioprospeccion, es decir
en elaborar nuevos compuestos quimicos a
partir de la informacién genética que obtie-
ne de los seres vivos. En su discurso, las com-
pafifas que realizan bioprospeccidn muestran
¢dmo uno de sus objetivos principales es la
conservacion de la biodiversidad silvestre.
Sin embargo, como veremos, el andlisis de
la realidad muestra una conexién real muy
deébil entre la bioprospeccion y la conserva-
cion. Para Chapela (1994, p. 22) esta cone-
xion solo podria reforzarse en el caso de que
las compaiiias que hacen bioprospeccion pu-
siesen mas énfasis en la toma de peder de
las comunidades locales en contacto directo
con la biodiversidad, ya que a pesar del po-
sicionamiento tedrico de las empresas, no se
puede esperar que las compafias farmacéu-
ticas vayan a hacer una inversion lo suficien-
temente fuerte como para modificar la
situacién de pérdida de biodiversidad que es-
tén sufriendo los paises no industrializados.
La Unica solucién viable es incidir sobre las
poblaciones que cohabitan en los medios na-
turales y que dependen de la conservacion de
éstos para su supervivencia. Por otra parte,
el papel que las compafiias dedicadas a bio-
prospeccién desempefian en el panorama
econdmico es discutible. Las empresas de
biotecnologias operan como el espacio don-
de se elaboran las ideas mds que los produc-
tos, los cuales se encargan de elaborar las
grandes compaiiias farmacéuticas. Estas em-
presas de biotecnologia pueden ser rdpida-
mente absorbidas por las farmacéuticas.

2. SHAMAN PHARMACEUTICALS: LA
TEORIA

En el estado actual de la biotecnologia, se
acepta que en la bioprospeccién al azar de
plantas, animales y microorganismos apro-
ximadamente solo uno de cada 10.000 com-
puestos examinados resulta un fdrmaco con
posibilidades de comercializacién (RAFI,
1994). En 1989 Lisa A. Conte fundé en Ca-
lifornia la empresa Shaman Pharmaceuticals
Inc., con una filosofia innovadora en este
aspecto. Esta empresa basa su iniciativa co-
mercial en Ia idea de que el aprovechamien-
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to del conocimiento indigena mejora las po-
sibilidades de encontrar principios activos en
la bioprospeccién. Shaman solo analiza en
sus laboratorios aquellas plantas que son uti-
lizadas con fines medicinales por lo menos
en tres comunidades distantes geogréfica-
mente (hasta ahora la empresa reconoce ha-
ber trabajado con mas de 30 comunidades
indigenas en América Latina, Africa y el Su-
deste asidtico). Este filtro mejora la posibi-
lidad de encontrar principios activos en las
plantas de uno entre 10.000 a una de cada
dos plantas examinadas. La empresa inten-
ta encontrar nuevas técnicas para el descu-
brimiento de medicamentos integrando
varias ciencias: la etnoboténica, la medici-
na y la quimica de plantas (King, 1995, p.
134). Obviamente las comunidades indige-
nas que han desarrollado su conocimiento
botdnico de forma comunal a lo largo del
tiempo tienen un papel fundamental en este
proceso, y asi lo reconocen los representan-
tes de la empresa:

«El conocimiento de los indigenas y de los
otros habitantes de la selva es una parte vital
del proceso de descubrimiento y desarrollo
de medicinas para Shaman. El conocimien-
1o, habilidades y avances tecnolégicos desa-
rroltados por nuestros cientificos también es
extremadamente importante en el éxito del
proceso. Esta combinacion de ciencia indi-
gena y occidental requiere reciprocidad»
(King, 1994, p.71) (Traduccién de la autora).

Por tanto, uno de los principios sobre los
que se basa la filosofia de la empresa es la
necesidad de «reciprocidad» con las comu-
nidades indigenas. El otro principio innova-
dor en el proceso de desarrollo de nuevos
agentes terapéuticos es «contribuir a la con-
servacion de la diversidad biolégica y cultu-
ral» (King, 1994, p. 72).

No hay que negar que, por lo menos en
teoria, la empresa demuestra mayor sensi-
bilidad hacia el medio ambiente y hacia la
gente que la mayoria de las grandes empre-
sas. Sin embargo, el andlisis de la realidad
muestra que el concepto de reciprocidad de
la empresa es, cuanto menos, discutible a pe-
sar de que ellos mismos lo califican como
«una de las soluciones mas apropiadas y
equilibradas para proporcionar beneficios
reciprocos a todas las partes» (King, 1994,
p.72). Tedricamente, la idea de !a empresa
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es desarrollar un programa que, acortoy a
largo plazo, facilite el retorno de beneficios
de cualquier producto a todos los grupos y
paises con los que han trabajado. Esta com-
pensacién se hace a través de una organiza-
cién sin dnimo de lucro creada por la propia
empresa: The Healing Forest Conservancy,
que es la encargada de contactar con las co-
munidades para averiguar sus necesidades e
intentar orientar la compensacion en funcién
de éstas. Cuando la empresa obtenga bene-
ficios planea dar un porcentaje a todas las
comunidades y paises en los que ha trabaja-
do, independientemente de dénde proceda
la informacién que ha llevado al medicamen-
to que se comercializa.

3. SHAMAN PHARMACEUTICALS: LA

PRACTICA

La Sangre de Drago es una planta amplia-
mente utilizada en toda la cuenca amazdni-
ca por sus propiedades medicinales. Esta
medicina se obtiene a partir de varias espe-
cies del genero Croton, especialmente de la
especie Croton lechleri. Los usos y posolo-
gia tradicionales de Ia sustancia varfan a lo
largo de la cuenca amazdnica, pero la ma-
yoria de los usos estan relacionados con su
poder cicatrizante y contra los herpes. La
Sangre de Drago se consume extraida direc-
tamente det drbol, en compuestos prepara-
dos por médicos naturistas o en otras formas
completamente diferentes como la pasta de
dientes o el té. Las propiedades curativas que
se otorgan a la Sangre de Drago son miilti-
ples y sobrepasan el 4mbito puramente fi-
sico. Asi se observa, por ejemplo, en la
propaganda de un té elaborado a partir de
la Sangre de Drago (y que se encuentra en
los mercados populares de Peri), que dice:

«Cura ulceras y tumores internos, enfer-
medades de la sangre y problemas de apara-
to digestivo. Purifica el higado, los rifiones,
Ia vesicula. Sirve para los diabéticos, impo-
tentes y para la frigidez de la mujer, contra
los célculos renales, reumatismo, artritis, go-
ta y dolores de cabeza. Para enfermedades
desconocidas, postizas, contra hechizos, li-
gas, salamientos y problemas en el campo
del amor».




Desde 1987 los exdmenes farmacologicos
demostraron que la Sangre de Drago conte-
nia un alcaloide llamado taspina que mos-
trd principios cicatrizantes activos (Vaisberg,
1998; Cai, 1991; Cai, 1993). Las investiga-
clones farmacolégicas se realizaron debido
a los miiltiples usos en la medicina tradicio-
nal de este compuesto (Cai, 1991, p. 2033).
Shaman Pharmaceuticals utilizé parte de es-
ta informacién bibliogrdfica para iniciar sus
investigaciones sobre compuestos con am-
plio uso etnobotanico.

Aunque para los lectores europeos suene
extrafio, puede decirse que el conocimiento
de los valores curativos de la Sangre de Dra-
g0 estd en el dominio piiblico ya que, al con-
trario de lo que pasa con otros remedios
tradicionales que se guardan en secreto, ¢l
uso de esta sustancia es conocido en toda la
cuenca amazdnica y por todos los grupos
que Ia habitan (indigenas, mestizos, colonos
¢ incluso turistas). Ademas su composicion
quimica y usos etnobotinicos aparecen en
varias publicaciones lo que imiplica que no
tiene posibilidades de considerarse un secreto
comercial. Shaman Pharmaceuticals hasta
ahora no tiene ningiin producto a la venta,
pero estd en tramites con la administracion
de los EE.UU. para patentar dos productos
derivados de la Sangre de Drago: Provirt
(una medicina oral contra el virus respira-
torio sinctial que causa una enfermedad in-
fantil) y Virend® (un medicamento contra el
herpes), a pesar de que este conocimiento no
representa ninguna «novedad».

En octubre de 1992 Shaman Pharmaceu-
ticals envié una expedicion de investigacion
al oriente ecuatoriano para trabajar con la
comunidad de Jatin Molino, formada por
indigenas quichuas, en la provincia de Pas-
taza. La idea de la empresa era hablar con
el curandero de la comunidad y recoger
muestras de plantas con usos medicinales.
Para los responsables de Shaman Pharma-
ceuticals el trabajo desarrollado con esta co-

4 Patente US 5.211,944,

5 Patente US 5.202.348.

6 En Tanzania la misma compahia ha iniciado la
tlaboracidn de un libro de plantas medicinales que re-
¢oja ¢l conocimiento comunitario, lo cual puede con-
siderarse mids como un dafio que como un beneficio,

munidad y la relacién que se ha mantenido
posteriormente con ella constituye un ejem-
plo de su nuevo modelo de reciprocidad a
corto plazo. Veamos lo que significa esta
«reciprocidad», que la empresa ha estable-
cido principalmente en términos econdmi-
cos, segin King (1994). Shaman
Pharmaceuticals ha proporcionado a ia co-
munidad de Jatiin Molino:

— Abril 1992: 1500 ddlares US cedidos
2 la comunidad ademds de asistencia técni-
ca para ampliar el aeropuerto mediante tra-
bajo comunal. Jatin Molino estd a 2 dias de
canoa del aeropuerto més cercano (Puyo) y
aproximadamente a una hora en avioneta,
Los técnicos de Shaman Pharmaceuticals en-
traron en la comunidad en octubre de 1992,
por lo que esta ampliacién les era impres-
cindible.

— Octubre 1992: una vaca grande para
alimentar a la comunidad y al equipo de Sha-
man Pharmaceuticals durante su estancia en
Jatin Molino.

— Octubre 1992: un botiquin con medi-
cinas bésicas (aspirina y similares) para la co-
munidad. Copias de un manual de medicina
tradicional (en quichua y espafiol) para ca-
da una de las familias.5

— Octubre 1992: salario para las 30 per-
sonas que trabajaron en las actividades de
recoleccién con ellos. En realidad pagar sa-
larios no es ninguna forma de «reciproci-
dad» por el conocimiento.

— 1993-1994: visitas médicas y odonto-
légicas semestrales para toda la comunidad.

— Desde 1992: salario para el chamén de
la comunidad y un aprendiz, para que no
tenga que abandonar la comunidad en bus-
ca de otros trabajos y pueda continuar su
formacién.

En conjunto, no més de 3.000 délares:
Hasta el momento la empresa no ha podido
comercializar ninguno de sus productos, por
lo que no se puede comparar los costos de
esta «reciprocidad» con los beneficios que

¥ya que por un lado los conocimientos de algunos miem-
bros (curanderos, chamanes) de la comunidad son ce-
losamente guardados y podrian ser considerados como
secretos comerciales y por otra parte esto puede llevar
a los «biopiratas» a aprovechar este conocimiento pa-
ra procesar ese material.
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obtendra. Sin embargo, si miramos otros ca-
s0s similares no es dificil imaginar que la di-
ferencia va a ser abismal: en Pent ]a Empresa
Liofilizadora del Pacifico ha iniciado la co-
mercializacion de la Una de Gato (Uncaria
tomentosa), un bejuco amazénico usado tra-
dicionalmente contra la artritis, el reumnatis-
mo y la diabetes que ha demostrado poseer
propiedades para la recomposicion celular y
para reforzar el sistema inmunoldgico. La

empresa comercializadora proyecta para

1996 ventas por 25 millones de d6lares, de
los que unos 60.000 van a ir a las comuni-
dades ashaninkas, no en concepto de pro-
piedad intelectual, sino por el cultivo de la
planta (El Comercio, Quito, 25 febrero
1996). '

Se calcula que una compailia farmacéuti-
ca necesita unos 231 millones de délares US
y una media de 12 afios para sacar al merca-
do un medicamento (Svarstad, 1995, p. 8).
Las ganancias que puede proporcionar un
medicamento varian considerablemente, pe-
ro en el caso de las dos medicinas derivadas
de la rosy periwinkle (otra planta tropical),
la compailia Eli Lilly gana unos 100 millo-
nes de délares anualmente. Estas cifras hay
que tenerlas presentes cuando una compa-
fifa farmacéutica habla de reciprocidad; y
la «reciprocidad» a corto plazo de Shaman
Pharmaceuticals no parece muy justa. O qui-
Z4 nos encontramos en otro case peor que
el de INBio-Merck, en el que habria que
coincidir con Martinez-Alier (1994) en que
«los pobres venden barato».

Pero creer que el precio que Shaman
Pharmaceuticals da a los recursos genéticos
recolectados en la comunidad de Jatiin Mo-
lino y la informacién etnoboténica asocia-
da a ellos es el precio de la suma de sus
donaciones actuales y futuras a la comuni-
_ dad, es como creer que el precio de «La
Creacién» es el precio de sus materiales y la
mano de obra del maestrog.

La empresa también se plantea la necesi-
dad de una «reciprocidad a largo plazo», es
decir, seguir compensando a las comunida-
des cuando empiece a tener beneficios de las

_nuevas medicinas aunque ya no esté traba-
jando con ellas. Afirman que «los quichuas
ecuatorianos recibirin compensacién cuan-
do nuestro primer producto se comercialice
y también serdn receptores de beneficios de
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cualquier producto que desarrollemos en el
futuro» (King, 1994, 76). Sin embargo, no
se especifica el tipo de compensacion que se
otorgard, la cuantia de esta «compensa-
cién», ni quién serd el destinatario. Por el
momento, la compaiiia declara pérdidas ca-
da afo (mas de 13 millones de délares US
en 1993 y 19,4 en 1994) y los ingresos perci-
bidos provienen de acuerdos con otras com-
pafiias farmacéuticas.

Otro de los aspectos en los que la empre-
sa quiere compensar a las comunidades es
con el reconocimiento de su Propiedad In-
telectual. En sus publicaciones, Shaman
Pharmaceuticals reconoce la importancia de
reconocer la Propiedad Intelectual de los
grupos o comunidades cuyo conocimiento
han utilizado para el desarrollo de sus nue-
vas medicinas. Sin embargo, en ninguno de
los mds de 300 articulos de prensa apareci-
dos en EE.UU. en los que se nombra a la
enipresa Shaman Pharmaceuticals, aparece
el nombre de ninguna de las comunidades
con las que han trabajado. La comunidad
quichua de Jatiin Molino tampoco aparece
mencionada en las publicaciones de la em-
presa, ni en las de la ONG asociada (The
Healing Forest Conservancy). Tan solo en
tres de los articulos revisados en la prensa
ecuatoriana se menciona ¢l nombre de la co-
munidad con la que supuestamente Shaman
Pharmaceuticals est4 estableciendo recipro-
cidad a cambio de su conocimiento. Es mds,
Shaman Pharmaceuticals habla de compar-
tir la Propiedad Intelectual con las comu-
nidades, pero en este momento tiene dos
productos en las oficinas de patentes de Es-
tados Unidos que van a ser patentados ex-
clusivamente bajo su nombre.

Otro de los aspectos discutibles en la
actitud de la empresa farmacéutica es su
transparencia en la forma de actuar. La
comunidad de Jatiin Molino, como hemos
dicho, estd formada por quichuas de la pro-
vincia ecuatoriana de Pastaza. Esta comu-
nidad surgi6 a partir de la separacién de
algunos miembros de una comunidad veci-
na cuando éstos se convirtieron al protestan-
tismo. Por tanto, Jatin Molino comparte
con el resto de comunidades quichuas bue-
na parte de su conocimiento sobre usos me-
dicinales. Sin embargo, la empresa no ha
pensado en ninguna forma de «reciproci-




dad» con estas otras comunidades con las
que comparte el conocimiento desarrollado
de forma colectiva. Buena parte de las co-
munidades indigenas de esta provincia estén
agrupadas en la OPIP? , cuyos lideres en
septiembre de 1995 no conocian las’activi-
dades realizadas por la empresa en la comu-
nidad vecina de Jatin Molino®. En
términos econémicos, las compaiiias que ha-
cen bioprospeccién pueden crear una guerra
de precios entre comunidades que compar-
ten el mismo conocimiento, con lo que el
precio de éste caeria hasta el costo marginal
(en este caso la ampliacion del aeropuerto).
La empresa también ha establecido acuer-
dos con otras comunidades con el objetivo
de establecer «reciprocidad» a medio plazo.
En Peni, por ejemplo, firmé un acuerdo con
la COICA?: la-empresa se compromete a
pagar a la organizacion un precio favorable
por 1a materia prima necesaria para sus pro-
cesos en el laboratorio y la organizacién ga-
rantiza la calidad y el manejo sostenible de
la explotacién del recurso (en este caso la
Sangre de Drago). Pagar por la materia pri-
ma no es ninguna forma de compensacién
por ¢l conocimiento, sino el pago simple del
trabajo realizado en la recoleccion.

4. ;QUE GANA Y QUE PIERDE CADA
UNO?

Retomemos la idea original del articulo:
discutir, mediante un ejemplo concreto, la
introduccién en ¢l sistema de mercado de un
recurso genético por una compaiifa farma-
céutica y las consecuencias que esto ha teni-
do en una comunidad indigena con la que
ha trabajado dicha compailia, en la compa-
fiia farmacéutica propiamente y en la biodi-
versidad, ya que, semin la empresa, sus
principios bisicos son la «reciprocidad» con
las comunidades indigenas y la contribucion

7 Organizacidn de Pueblos [ndigenas del Pastaza, ac-
tualmente es la organizacién que agrupa ¢l mayor niime-
ro de corganizaciones indigenas de la provincia de
Pastaza (Ecuador). La OPIP forma parte de la CO-
NAIE, Confederacién de Nacionalidades Indigenas del
Ecuador.

8 Del 19 al 21 de septiembre de 1995 la OPIP orga-
nizdé en la ciudad de Puyo un taller sobre «Biodiver-

’,

a la conservacion de la diversidad biolégica
y cultural (King, 1994, p. 72).

LA EMPRESA FARMACEUTICA

El objetivo de la empresa, obviamente, es
maximizar sus beneficios. Como hemos vis-
to, hasta el momento, la empresa no ha ob-
tenido ningiin beneficio por la venta de sus
productos, ya que adn no los ha sacado a
la venta (aunque sus patentes pueden haber
atraido a muchos accionistas). Sin embargo,
lo cierto es que €l comportamiento de la em-
presa dentro del contexto global de la indus-
tria farmacéutica tiene que ver bastante con
la especializacién: Shaman Pharmaceuticals
se encarga de hacer la investigacion y elabo-
rar productos que cede mediante contratos
a otras empresas farmacéuticas (como el
acuerdo con Eli Lilly, que le ha permitido
funcionar hasta el momento, o con el nue-

. vo contrato con la empresa japonesa Ono

Pharmaceuticals para buscar un medicamen-
to contra la diabetes). Este tipo de contra-
tos son los que permiten que la empresa
subsista mientras no tiene ninglin producto
a la venta. Si este tipo de acuerdos se siguen
produciendo, en realidad la compaiiia nun-
ca llegara a tener beneficios que compartir
ya que previamente ha cedido sus derechos
sobre los beneficios a estas compaiiias.

Por otra parte, sin negar la innovacion de
la filosofia de la empresa, pensar que detrds
de esto hay objetivos altruistas es demasia-
do ingenuo. La inmensa mayoria de los ar-
ticulos aparecidos en la prensa comercial
{exceptuando solamente los articulos de pu-
blicaciones alternativas de poca circulacion)
hablan de Shaman Pharmaceuticals como
una empresa innovadora y un nuevo mode-
lo a seguir. Seguramente ésta es la mejor pro-
paganda que puede recibir la compapia al
menor coste.

sidad y Derechos de Propiedad Intelectual» al que asis-
tieron miembros de diferentes comunidades indigenas
de Pastaza y lideres de 1a OPIP. Ninguno de los asis-
tentes conocla las actividades de la empresa farma-
céutica.

? Confederacién de Organizaciones Indigenas de la
Cuenca Amazdnica.
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LAS COMUNIDADES INDIGENAS .

Shaman Pharmaceuticals pretende com-
pensar a las comunidades indfgenas por el
conocimiento cedido a la empresa. Lo cier-
to es que, una vez que las comunidades in-
digenas han compartido la informacién y/o
el material genético, pierden el control so-
bre dichos recursos, sin importar si son o0 no
compensadas por ello.

Por otra parte, ante el auge de este tipo
de acuerdos entre comunidades indigenas y
compaitias transnacionales, es necesario ase-
gurar la integridad intelectual de las comu-
nidades y esto pasa por el derecho a negar
el acceso a sus recursos y/o conocimientos.
Se ha hablado de la necesidad de desarro-
llar la idea de «consentimiento informado
previo», pero hasta ahora poco se ha dicho
de la posibilidad de la «negacidn del consen-
timiento» (GRAIN, 1995). Por ejemplo, an-
tes de trabajar con la comunidad quichua de
Jatin Molino, Shaman Pharmaceuticals in-
tentdé convocar un encuentro con la federa-
cién quichua de Pastaza pero ésta se negd
a entrar en relacién con la empresa farma-
céutica. A causa de esta negativa, la empre-
sa entré a trabajar con una comunidad que
no estaba asociada a la federacidn. Esta ac-
titud no parece muy respetuosa con el resto
de las comunidades indigenas que compar-
ten ¢l conocimiento de los habitantes de Ja-
tin Molino.

Shaman califica su politica como de «re-
ciprocidad». Es cierto que han establecido
programas para compensar a las comunida-
des y paises en los que han trabajado y que
prevén compartir los beneficios cuando lle-
guen a comercializar productos. Sin embar-
go, ni la compensacidn a corto plazo es
suficiente ni se especifica el porcentaje que
van a compartir. Es dificil pensar que tanta
oscuridad esconda una «justicia redistri-
butiva» con las comunidades. Algunos
califican a Shaman Pharmaceuticals de «bio-
piratas». Cada uno puede juzgar. Lo cierto

10 Aunque la bioprospeccién en algunos casos haya
llevado a la extincidn de algunas especies, en el caso de
la Sangre de Drago no presenta un problema real, ya
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es que su «reciprocidad» parece cuanto me-
nos limitada.

LA BIODIVERSIDAD

El otro objetivo de Shaman Pharmaceu-
ticals es «contribuir a la conservaciin de la
diversidad bioldgica» (King, 1995, p. 135).
Sin embargo, su Unica accién en este campo
hasta el momento ha sido «financiar treinta
estudios en cnatro paises diferentes sobre el
uso, manejo sostenible, cultivo y distribu-
cién» de la Sangre de Drago (King, 1995,
136), asi como requerir que las comunida-
des que les proporcionan la Sangre de Dra-
go para sus ensayos en laboratorio hagan
reforestacién y manejo sostenible de la
planta!® (King, 1994, 79). Seguramente, los
estudios realizados sobre a Sangre de Dra-
go (como el de Neill, 1993) pueden ser muy
uitiles para el manejo sostenible de esta plan-
ta , pero esto no lleva directamente a la «con-
servacion de la diversidad bioldgican. Creer
€sto seria como suponer que mantener un Pi-
casso va a contribuir al mantenimiento del
resto de obras de arte. En ningin momento
la empresa expone medidas concretas pro-
puestas o en vias de realizacién para la con-
servacion de la biodiversidad como tal.

Asi pues, en el caso de Shaman Pharma-
ceuticals, el objetivo de «contribuir a la
conservacion de la diversidad bioldgica y cul-
tural» est4 bastante lejos de hacerse realidad.
Los instrumentos escogidos por la empresa,
es decir la compensacién —mas simbdlica
que real— del conocimiento indigena y los
planes de manejo sostenible de la planta, no
parecen elementos suficientemente efectivos

‘como para conseguir el objetivo declarado

por la empresa. Por tanto, en la prictica
vemos que la comercializacién de 1a biodi-
versidad no lleva implicitos beneficios gene-
ralizados. Concretamente en este caso, la
bioprospeccion no contribuye en nada a la
conservacion de la biodiversidad.

que es una especie de rapido crecimiento en las dreas
deforestadas de la selva amazdnica.
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