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Las Jornadas han contado con la asistencia total de 1.910 participantes

Un éxito que no sorprende, conociendo vuestro interes
por estar continuamente actualizados.

No €S otra sino vuestra respuesta el autentico espiritu
que hace cada dia mas grande nuestra asociacion.
Muchas gracias.

Os invitamos a asistir y participar en los futuros eventos que se convoquen
En www.aece.es puedes consultar el calendario de eventos + info: 902 430 700 o formacion@aece.es

Asociacion Profesional de Expertos
Contables y Tributarios de Espafia




Editoninl

Se aprobo la llamada “reforma fiscal” al tiempo en que Papa Noel se afanaba en preparar su viaje
y entrara en vigor en plena faena de los Reyes Magos. En estas fechas son muchos los que hacen
de la ilusion una expectativa de mejora en sus vidas, algunos incluso se veran agraciados con un
premio de la loteria de Navidad, pero para todos, y parodiando el anuncio de este afio de la loteria
nacional, el Ejecutivo, al igual que Manolo, ha querido compartir la ilusién y repartir una pedrea
de 9.000 millones de euros en forma de ahorro fiscal, un regalo mas para los adultos contribuyentes
del IRPF y también para los sujetos pasivos del IS. Para aquellos contribuyentes que no se hayan
portado bien, que no esperen carb6n, sino una intensificacién en la lucha contra el fraude fiscal.

Dejando esta introduccién como un guifio al momento en que vivimos, vuelvo a insistir, tal y como
venimos manifestando en distintos foros (Jornadas Tributarias AECE; La Vanguardia 11/09/2014,
Revista Contable, n® 28 Wolters Kluwer, diciembre 2014), el sector de los profesionales de la tributa-
ci6n ambicionabamos una verdadera Reforma Fiscal del sistema tributario espafiol en su conjunto,
es decir, con la profundidad necesaria y el alcance al conglomerado de los impuestos cedidos a las
Comunidades Auténomas (IP, ISD, ITPAJD) y a las Entidades Locales (IAE, IBI, IVIM) tratando
entre otras medidas de corregir las desigualdades originadas por las politicas fiscales autonémicas.
Estas eran las expectativas creadas en primer momento por el comité de expertos en el “Informe
Lagares” encargado por el Ejecutivo; la decepcidon y el descontento surgié con los anteproyectos,
convertidos ahora en sus respectivas “Leyes de modificaciones” de multitud de articulos, limitadas
a los grandes impuestos de nuestro sistema tributario (IRPE IS e IVA).

Estas modificaciones fruto del interés politico a las puertas de unas elecciones y teniendo en cuenta
la considerable desafeccion del ciudadano con el panorama actual, la merma de confianza en la
clase politica y en el Estado en su conjunto, con el discrecional y desigual trato fiscal dado a los con-
tribuyentes, junto a la convivencia habitual con grandes fraudes y corrupciones son en su conjunto
artifices suficientes para abordar una reforma para mejorar la situacioén actual. Es indudable que la
bajada de los tipos de los dos impuestos directos, sin tocar el indirecto, es una jugada ganadora al
corto plazo electoral y es justo reconocer también al impulso de la recuperacién econémica.

En el lado gris tenemos que cuantificar el efecto negativo en las cuentas ptblicas por la bajada en la
recaudacion y su proyeccion en el déficit publico. El Ejecutivo enfatizé que estas pérdidas de ingre-
sos se podrian compensar con un aumento de los impuestos medioambientales y otras medidas
tributarias a escala autonémica y local, pero esto no es interesante politicamente en un 2015 electo-
ral; veremos como se corrige la infra-financiacién de la reforma fiscal para no acrecentar el déficit.

No ha entrado en vigor y ya se ha formalizado la primera denuncia a Espana ante la Comisiéon
Europea por parte de la Asociaciéon Europea de Inversores Profesionales (Asinver) solicitando que
se inicie un procedimiento de infracciéon contra Espafia por considerar que el nuevo articulo 95 bis
de la LIRPF que grava las ganancias patrimoniales por cambio de residencia, conocido como “exit
tax” o impuesto de salida, vulnera los articulos 18, 39 y 43 del Tratado de Roma y es discriminato-
ria contra el ejercicio de los derechos fundamentales de libertad de movimiento y establecimiento

en la UE.

Aprovecho esta tribuna para desearte unas felices fiestas muy familiares.

Juan Carlos Berrocal Rangel
Presidente AECE
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Alineadas con ese pensamiento resumimos las noticias que viven en la AECE

Solicitud al director de la AEAT de ampliacion del plazo
de presentacion de declaraciones y autoliquidaciones
trimestrales y soluciones al sistema de cita previa
para los colabhoradores sociales

El dia 26 de noviembre se celebrd, en Madrid, una reunién del grupo de trabajo de Impulso de
la Colaboracién Social - Foro de Asociaciones y Colegios de Profesionales Tributarios que estuvo
presidida por el director general de la Agencia Tributaria; asistieron, por parte de la AEAT; los
titulares de los departamentos de Gestion Tributaria, de Inspeccién Financiera y Tributaria, de
Recaudacion, de Aduanas e Impuestos Especiales y de Informatica Tributaria, asi como los titula-
res del Servicio de Planificacién y Relaciones Institucionales, del Servicio Juridico y de la Delega-
ci6n Especial de Catalufia de la AEAT. Por parte de las asociaciones y colegios profesionales acudid

un representante de cada una de las siguientes:

e Asociacion Espanola de Asesores Fiscales (AEDAF).

e La Asociacion del Gabinete de Gestores Administrativos y Asesores Fiscales (GESAF).

e Consejo General de la Abogacia Espatiola.

e Registro de Economista perteneciente al Consejo General de Colegios de Economistas de
Espaiia).

e Asociacion Profesional de Expertos Contables y Tributarios de Espafia (AECE).

e Tederacion Espafiola de Asociaciones Profesionales de Técnicos Tributarios y Asesores Fiscales.

e Registro General de Asesores Fiscales (6rgano perteneciente al Consejo Superior de Colegios
Oficiales de Titulados Mercantiles y Empresariales).

e Consejo General de Colegios Oficiales de Gestores Administrativos.

e Consejo General de los Colegios de Agentes y Comisionistas de Aduanas.

e Consejo General de Colegios Oficiales de Graduados Sociales de Espaiia.

Como puntos del orden del dia, el director general de la Agencia Tributaria expuso:

1. El nuevo sistema (en proyecto) de gestion del IVA basado en la informacion en tiempo real de las
transacciones comerciales denominado Suministro Inmediato de Informacién (SII).

2. Analisis de la gestién de las nuevas Deducciones Anticipadas Familiares (DAFAS) en la cuota
introducidas por la reforma del IRPE.

Nuestro presidente, Juan Carlos Berrocal Rangel, aprovecho la presencia de Santiago Menéndez
Menéndez, director general de la Agencia Tributaria para exponerle la necesidad de los colectivos
presentes de la ampliacién del plazo de presentacion de declaraciones y autoliquidaciones trimes-
trales y de un tratamiento especifico para el colaborador social en cuanto a la cita previa. Ademas
de la exposicion le hizo entrega de un escrito solicitando estas justas reivindicaciones.
Santiago Menéndez informé que en relaciéon a la cita previa muy pronto se contara con un sistema
especifico para los colaboradores sociales; en referencia a la ampliacién del plazo de presentacion
es competencia de varias Direcciones Generales y se propondra para su estudio.

CONTLHBL3
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Trabajamos para convertir la pagina web en un verdadero portal
contahle y tributario

Nuestro compromiso de tener un portal web que cumpla una funcién mas alla de la informativa,
nos ha impulsado a su nueva restructuracién para ordenar sus contenidos, economizando el tiempo
de busqueda de aquello que nos interesa. Aspiramos a que se convierta en una herramienta de
trabajo habitual para todos nosotros.

Inaugurado el campus de formacian virtual de la AECE

Dentro del campo de la innovacién, de la adaptacion a las TIC cabe destacar la inauguracion del
nuevo Campus de Formacion Virtual de 1a AECE a través de la web, que es ya una realidad,
con tres ponencias de alto interés para todos los asociados.

Articulo de opinion del presidente de AECE en Asturias publicado en
el Diario “El Comercio”

El pasado 13 de octubre, nuestro compaiiero Joaquin Concejo, presidente de AECE en Asturias,
public6 un articulo de opinién titulado “La reforma fiscal y el bocadillo del recreo” en el diario El
Comercio y que puedes leer integramente en la QR adjunta.

Entrevista al presidente de la AECE en la revista Contahle n° 28,
diciembre 2014, editorial Wolters Kluwer Espana

En la entrevista contesta a las preguntas, opinando sobre temas como la reforma fiscal, sus principa-
les retos al frente del colectivo, las dificultades a las que se enfrentan los asesores fiscales y contables
en su labor diaria, temas que mas preocupan actualmente a este grupo de profesionales, sobre la
profesion de asesor fiscal y de contable y otras cuestiones.

Gran éxito de participacion en las jornadas tributarias sobre la
reforma fiscal

Resultado del compromiso formativo presencial, de largo recorrido en nuestra asociacion, es el
éxito de participacion en las jornadas tributarias sobre la reforma fiscal, que se han impar-
tido en un total de 22 ciudades, con una asistencia de 1.910 participantes.

Se han celebrado con anterioridad a la publicacién de la normativa definitiva porque hemos priori-
zado el interés que para nuestros asociados y sus clientes pudiera tener el conocimiento anticipado
de las modificaciones que entraran en vigor a partir del 1 enero del 2015 y ello sin perjuicio de ser
conocedores de que nos obsequiarian con enmiendas hasta el Gltimo momento. Tras su entrada en

vigor, procederemos a manteneros puntualmente actualizados.
Adaptacion a las TIC

La AECE no podia quedar ajena a las nuevas tecnologias y en el cambio de imagen que se esta
implantando, como la inclusion de los codigos QR en nuestra revista, también se contempla la
puesta a disposicion de nuestras publicaciones en el portal web, en formato digital, para aquellas
instituciones y asociados comprometidos con la oficina verde.

IV TRIMESTRE 2014 Q
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Los efectos (contundentes)
de la reforma fiscal en el IS

Por Luis E. Jos Gallego | Inspector de Hacienda del estado, economista y auditor de cuentas

Al igual que la reforma del IRPF, la reforma fiscal abordada en el Im-
puesto sobre Sociedades trae importantes sorpresas mas alld de Ia
anunciada y multidifundida bajada de tipos impositivos, sorpresas que
en muchas ocasiones no van a ser del gusto del contribuyente y que
conviene conocer para tomar las decisiones oportunas incluso antes de
que comience el periodo impositivo 2015 en que empezara a aplicarse.
Es curioso como el proyecto de Ley de Presupuestos Generales del Es-
tado prevé que, pese a que los tipos impositivos van a bajar del 30%,
como tipo general, al 28% en 2015y 25% en 2016, |la recaudacion del
impuesto va a subir mas de un 10%, lo que se motiva por el incremento
de la actividad econémica que se establece en todas las proyecciones
macroecondmicas para nuestro pais; a lo que yo me atreveria a afadir
la reduccion de deducciones, bonificaciones e incentivos fiscales, asi

como del recorte de gastos que la reforma fiscal establece.

uiero empezar este articulo con los

cambios para las entidades de

reducida dimensioén, que son el
95% ejido empresarial espafiol. Como
novedad ya no se contempla para estas socie-
dades una escala de gravamen reducida como
se les aplica en la actualidad, para los prime-
ros 300.000 euros de beneficio; no hay escala
especial a partir de 2015 y, por tanto, estas
empresas aplicaran la misma tarifa que el resto
de sociedades, para las cuales el tipo general,
como hemos dicho, es del 28% para 2015 y del
25% para 2016. Pero es que ademas se suprime
el tipo de gravamen reducido en el Impuesto
sobre Sociedades por mantenimiento o crea-
cién de empleo, que permitia a muchas pymes
tributar al 20%. Por lo que en algunos casos las
pymes van a pasar de tributar al 20% en 2014,
al 28% en 2015. El resto de incentivos de este
régimen si que se mantienen en los mismos tér-

minos que hasta ahora.

Bien es cierto que existen dos mecanismos —la
reserva de capitalizacién (para todo tipo de
empresas) y la reserva de nivelacion (solo para
pymes)— que pueden reducir hasta en un 20% la
tributacién en 2016, si bien en todo caso queda
el tipo impositivo tributario por encima del de
2014. Luego hablaremos de ellas.

La segunda caracteristica a destacar de esta
reforma es el cada vez mas acusado ale-
jamiento del resultado contable a la
hora de calcular la base imponible del
Impuesto sobre Sociedades, si bien la Ley
mantiene la diccion del Art. 10.3 de la Ley del
Impuesto, que establece que su base imponible
es el resultado contable con los ajustes que esta
norma determina, lo cierto es que el nimero
de nuevos ajustes es tal, que base imponible y
resultado contable se van a parecer lo mismo
que un huevo a una castana.

Como novedades a afiadir en este punto
tenemos que, desde 2015, no sera dedu-
cible el deterioro que pudiera producir
la pérdida de valor de los elementos
de inmovilizado material, inversiones
inmobiliarias e inmovilizado intangi-
ble, incluyendo el fondo de comercio, instru-
mentos de patrimonio y valores representati-
vos de deuda (renta fija). Si sera deducible en
el momento de transmision o baja de estos ele-
mentos patrimoniales. Es decir, que cualquier
posible provision por deterioro pasa a tributar,
unicamente se mantiene la deduccion fiscal del
deterioro de créditos, con limitaciones simila-
res a las actuales, asi como el deterioro de las
existencias.

7

Las retribu-
ciones de los
administra-
dores por el
desempeio

de funciones
distintas a las
correspondien-
tes a su cargo
seran deduci-
hles, con inde-
pendencia del
caracter mer-
cantil o laboral
de la relacion
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Con todas
estas medidas,
para muchas
empresas

se traza un
panorama lleno
de ajustes
extracontahles
positivos y una
tributacion

muy por
encima
posiblemente
de la que esté
reflejando

el resultado
contahle

Adicionalmente se impide la deduccién de
las pérdidas generadas en las transmi-
siones intragrupo de acciones o participa-
ciones, de inmovilizado material, de inversiones
inmobiliarias, de inmovilizado intangible y de
valores de deuda que pasan a ser deducibles en
el periodo en que sean transmitidos a terceros

ajenos al grupo.

Se establece un limite maximo para la
deduccion de gastos por atenciones a
clientes o proveedores del 1% del importe
neto de la cifra de negocios del propio periodo
impositivo, aplicable igualmente a empresarios
y profesionales personas fisicas que tributen en
el IRPE

Respecto a la deducibilidad de los gastos
financieros se mantiene e incluso se amplia “la
regla del 30%” existente en la actual norma-
tiva: solo son deducibles tras el primer
millon de euros como gastos finan-
cieros un maximo del 30% de la base
imponible. Se amplia la no deducibilidad de
la retribucién de los fondos propios alcanzara
a todos aquellos que tengan tal naturaleza
desde un punto de vista mercantil (ejemplo
acciones sin voto o acciones rescatables), con
independencia de su tratamiento contable y
se incluyen en esa categoria a los préstamos
participativos.

En relacién con las bases imponibles nega-
tivas la novedad es no fijar ningtn limite tem-
poral para su compensacion, ahora 18 aios;
eso si, se limita el importe a compensar en un
60% de la base imponible, admitiéndose en
todo caso la compensacién hasta un importe
de 1.000.000 de euros. Pero cuidado, si solicita-
mos la compensacion de bases negativas de los
altimos diez anos, la AEAT podra comprobar-
nos, la realidad de dichas bases imponibles no
solo exhibiendo la declaracién sino verificando
ingresos y gastos de dicho ejercicio, a través de
una comprobacién en toda regla.

Los fondos de comercio que nazcan desde el
1 de enero de 2015, dejan de ser amortizables,
eso si se mantiene la amortizaciéon para los

generados con anterioridad.

Se unen todas esas medidas a las ya existentes

y se mantienen, al menos en 2015, de limi-
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tacion de la libertad de amortizacion, pagos
fraccionados minimos, reduccién a la mitad
de la amortizacion del fondo de comercio,
intangibles... Todo ello traza un panorama
para muchas empresas lleno de ajustes extra-
contables positivos y una tributacién muy por
encima posiblemente de la que esté reflejando

el resultado contable.

La tercera caracteristica a comentar es la
reduccion de deducciones e incentivos,
con lo que se consiguen acercar el tipo efectivo
al tipo nominal; en esta linea conviene indicar
que solo se contemplan en el proyecto el man-
tenimiento de deducciones por actividades de
I+D+1, incentivos al sector cinematografico
y deducciones por creaciéon de empleo, basi-
camente en los mismos términos que hasta

ahora.

Desaparecen las deducciones por inversio-
nes medioambientales, la reinversion de benefi-
cios, la deduccién para adecuar a los empleados
en nuevas tecnologias. ..

Ademads, en “sustitucién” de la tradicional
deduccién por reinversion, se contempla una
nueva figura para incentivar la reinversion y la
capitalizacion de las sociedades: la reserva de

capitalizacion.

Consiste en que los contribuyentes sujetos al
tipo general de gravamen puedan reducir su
base imponible en un 10% del importe del
incremento de sus fondos propios en la medida
que este incremento se mantenga durante un
plazo de 5 afos y, ademas, se dote una reser-
va separada e indisponible por dicho importe
durante estos 5 anos. Esa dotacién estara libre
de impuestos y permitird incrementar los fon-
dos propios de la empresa con los que acometer
futuros proyectos de las compaiiias sin necesi-
dad de financiaciéon externa. La reduccién no
podra superar el 10% de la base imponible
positiva y no hay restriccién alguna en cuanto
al tamafio de las empresas que podran utilizar

esta reserva.

Adicionalmente, y solo para pymes, se crea
la reserva de nivelacién. Su objetivo es
aumentar la capitalizacion de las empresas
y, para ello, se rebajara la fiscalidad de las
sociedades con beneficios que, en lugar de
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repartirlos como dividendos, decidan desti-
narlos a reservas.

Con la nueva medida se aplicara una deduc-
ci6n fiscal del 10% por estos beneficios que
se mantengan en la empresa, con el limite de

1.000.000 de euros.

Esta reserva servird para compensar pérdi-
das futuras, pudiendo compensarse con bases
imponibles negativas en un plazo de 5 afos;
transcurrido el cual si no hay perdidas hay que
incrementar en su importe la base imponible
del tributo, o sea, para muchos va a ser un mero
retraso en la tributacién.

Con la reserva de capitalizaciéon y la reserva de
nivelacion las empresas podran rebajar el tipo
impositivo general, fijado en el 28% para 2015
y en el 25% para 2016, en el entorno de un
2,5% por cada una de ellas. En el mejor de los
casos, las sociedades acabaran aplicando, por

tanto, un tipo del 20%.

Por dltimo, dentro de los ajustes mas rese-
nables tenemos que las retribuciones de los
administradores por el desempeno de funciones
distintas a las correspondientes a su cargo seran
deducibles, con independencia del caracter
mercantil o laboral de la relaciéon. Esperemos
que de esta manera se resuelva este aspecto tan
cuestionado en la actualidad.

iAh! Se me olvidaba, las sociedades civiles con
objeto mercantil pasan a ser contribuyentes del
Impuesto sobre Sociedades... a partir del 1 de
encro de 2016.

Como veis una multiplicidad de cambios,
donde solo os he relatado los mas impor-
tantes y que requieren un estudio a fondo,
pues no todo el mundo, ni mucho menos, va
a pagar menos que antes. Gambios que se
unen a los habidos en este impuesto en los
altimos ejercicios que han llevado a incre-
mentar de forma notable la complejidad de
la Norma.

SEGURO DE RESPONSABILIDAD CIVIL MAPFRE

ASEGURAMOS TU TRANQUILIDAD

La Asociacion Profesional de Expertos Contables y Tributarios de Espana [AECE] ha llegade & un acuerdo con MAPFRE
para asequrar la Responsabilidad Civil de sus asociados, derivada del desarrollo de su actividad profesional,

La pdliza exclusiva para asociados de la AECE ha sido especialmente disefiada pensando en las necesidades especificas
de este colectivo en el ambito de su actividad de asesoramiento y gestion contable, tributaria, fiscal y laboral,

Las amplias coberturas de este seguro incluyen también gastos de defensa y fianzas civiles, responsabilidad civil

por accidentes de trabajo, cobertura de inhabilitacidn profesional y por actos de infidelidad de empleados.

Si necesita mayor informacidn sobre este seguro, puede consultario con mas detalle en la pagina web de la Asociacién
www.aece.es o dirgirse al mediador de la pdliza:

INTERSEGLUR, CORREDURIA EURDPEA DE SEGURDS, S5.4. G/ HENAD, 7-7° A. 48009 Bilbao
Tifno.: 844 243 782, Fax: 944 243 754, intersegur@infonegocio.com

MAPFRE
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Al cambiar la
calificacion de
rendimientos
del trabajo por
actividades
economicas,
siendo el
importe el
mismo, se
activa la
posibilidad

de incluir

mas gastos
deducibles por
la actividad
economica

Puedes descargar
la Ley 26/2014,
de 27 de
noviembre, que
maodifica la LIRPF

El “Quid pro quo” de la retribucion
del socio trabajador profesional
en su sociedad de capital

Por Juan Carlos Berrocal Rangel | Presidente AECE

on la nueva reforma fiscal de la Ley

del IRPE, tendremos a partir del 1 de

enero de 2015, de forma obligatoria e
indubitada, la calificaciéon de las retribuciones
que en concepto de prestaciones de servicios
profesionales reciben los socios por su trabajo
en la entidad.

El cuestionado hasta ahora caracter de estas
retribuciones como rendimientos del trabajo
queda desterrado por mor del “quid pro quo”
del Art.27.1 de la LIRPT que, modificado, las
syjeta a su determinacion de rendimientos de
actividades econémicas.

En su ordenaciéon actual y hasta el 31 de
diciembre de 2014 el Art. 27.1 de la
LIRPE, dispone lo siguiente:

«Articulo 27.1 Rendimientos integros de activi-
dades econémicas.

“l. Se consideraran rendimientos inte-
gros de actividades econémicas aquellos
que, procediendo del trabajo personal y del
capital conjuntamente, o de uno solo de estos
factores, supongan por parte del contribuyente
la ordenacién por cuenta propia de medios de
produccién y de recursos humanos o de uno
de ambos, con la finalidad de intervenir en la
produccion o distribuciéon de bienes o servicios.
En particular, tienen esta consideracion los
rendimientos de las actividades extractivas, de
fabricacion, comercio o prestacion de servicios,
incluidas las de artesania, agricolas, forestales,
ganaderas, pesqueras, de construccion, mine-
ras, y el ejercicio de profesiones libera-

les, artisticas y deportivas®.

A partir del 1 de enero de 2015, con la en-
trada en vigor de la Ley por la que se modifica
la Ley 35/2006, de 28 de noviembre, del Im-
puesto sobre la Renta de las Personas Fisicas,
se afiade la modificacién namero dieciséis, a

continuacion en el mismo articulo:

“No obstante, tratandose de rendimientos obte-
nidos por el contribuyente procedentes de una

entidad en cuyo capital participe derivados de
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la realizaciéon de actividades incluidas en la
Seccion Segunda de las Tarifas del Impuesto
sobre Actividades Econdémicas, aprobadas por
el Real Decreto Legislativo 1175/1990, de 28
de septiembre, tendran esta consideracion
cuando el contribuyente esté¢ incluido, a tal
efecto, en el régimen especial de la Seguridad
Social de los trabajadores por cuenta propia o
autébnomos, o en una mutualidad de prevision
social que actie como alternativa al citado
régimen especial conforme a lo previsto en la
Disposicion adicional decimoquinta de la Ley
30/1995, de 8 de noviembre, de ordenacion y

supervision de los seguros privados.”

Durante muchos afios fue practica habitual
que la retribucién percibida por un socio por
trabajos realizados en su sociedad mediante
némina salarial se tributara en su calificacién
de rendimientos del trabajo. La asunciéon de
esta praxis por la Administraciéon Tributaria,
por los colectivos de profesionales tributarios
y por los contribuyentes afectados, fue pacifica
hasta que por parte de Hacienda se cambi6 el
criterio, calificando los rendimientos como de
actividades economicas. A partir de entonces se
emite el pronunciamiento de la propia Agencia
Tributaria en su nota 1/2012, en cuanto a su
interpretacién del Art. 27.1 LIRPE estable-
ciendo que la calificacién como rendimiento de
actividad econémica exige el cumplimiento de
dos requisitos esenciales:

1. Inexistencia de ordenacion por cuenta
propia: con llamamiento versus a lo dispues-
to en la sentencia del Tribunal Supremo de
7 de noviembre de 2007: “Asi, pues, cuando
concurren, junto a las notas genéricas de tra-
bajo y retribucion, las notas especificas de
ajenidad del trabajo y de dependencia
en el régimen de ejecuciéon del mismo nos
encontramos ante un contrato de trabajo,
sometido a la legislacion laboral”.

2. Existencia de medios de produccion en
sede del socio: si existen, la contraprestacion
por los servicios prestados por el socio persona
fisica a su sociedad tendran la calificacion de
rendimientos de actividades econdémicas.
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Se interpretaba una especial consideracion:
“En los servicios profesionales (aboga-
cla, asesoria fiscal, contable, laboral, etc...)
el principal medio de produccion reside en el
propio socio, esto es, en la propia capacitacion
profesional de la persona fisica que presta los
servicios, se trata de servicios cuya contrata-
cién tiene un marcado caracter “entuitu per-
sone”; de manera que los medios materiales
necesarios para el desempenio de sus servicios
proporcionados por la entidad son de escasa
relevancia frente al factor humano. Estariamos
al analisis de la presencia o ausencia de las
notas de dependencia y ajenidad para calificar
en el sentido del articulo 27 de la LIRPF y por
tanto desarrollan una actividad econo-

mica”.

Es este altimo parrafo el que viene a justificar
la determinacion de la nueva modificacion del
Art. 27.1

Por ejemplo: a partir del 01 de enero de
2015, un asociado de la AECE que participa
en una sociedad de capital (es indiferente el
porcentaje de participacion, incluso si es admi-
nistrador o no), que ejerce su actividad de ase-
sor fiscal en su sociedad (seccion segunda
tarifas IAE) y esté incluido en el régimen espe-
cial de la Seguridad Social de los trabajadores
por cuenta propia o auténomos (RETA) o en
una mutualidad de prevision social que actte
como alternativa al citado régimen especial,
la retribucién que perciba por su trabajo en
la sociedad tendra la consideracién de rendi-
mientos de actividad econémica a efectos
fiscales. A partir de aqui, vendra previamente
obligado a cursar su alta en el censo de ope-
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radores econémicos, profesionales y empre-
sarios, a emitir factura con la prestacién de
los servicios y a cambio de la contraprestaciéon
econdémica, llevar los libros de registro de
facturas emitidas y recibidas, y presentar las
declaraciones periddicas correspondientes
en Hacienda.

En definitiva, dandole la vuelta a la frase de
Maquiavelo diremos que “el fin no justifica
los medios”. Veamos que el fin en cuanto a
su repercusion fiscal, estaremos en que el IVA
repercutido por el socio serd deducible por su
sociedad, por tanto, neutro en la recaudacion.
Y en cuanto a su repercusion en el IRPE al
cambiar la calificaciéon de rendimientos del
trabajo por actividades econémicas, siendo
el mismo importe, se activa la posibilidad de
incluir mas gastos deducibles por la activi-
dad econémica.

En cuanto a los medios nos encontramos con
una importante carga burocratica para
todos, de control y gestion para la Agencia
Tributaria y para los Asesores Fiscales
que tendremos que dar de alta a los socios de
las sociedades que estén en estas circunstancias,
la llevanza de las obligaciones registrales y lo
mas complicado en estos tiempos, “tratar” de
repercutirles los honorarios correspondientes.

La politica tributaria es como una noria: da
vueltas segiin la coyuntura e ideologia de la
“fuerza de empuje”. Los profesionales tributa-
rios nos afanamos en actualizar nuestros
conocimientos mirando de reojo expec-
tantes lo que nos arrojara en la siguiente
vuelta.

Porque la Navidad esta para disfrutarla

La politica
tributaria es
CcOomo una

noria: da
vueltas segiin
la coyuntura
e ideologia de
la “fuerza de
empuje”
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Tratamiento de las ganancias
patrimoniales tras la Reforma Fiscal

Coeficientes reductores o de abatimiento

La enmienda nimero 278 del Senado ha permitido mantener los coeficientes de abatimiento para
las ganancias patrimoniales que se pongan de manifiesto como consecuencia de la transmisiéon
inmuebles y otros activos (acciones, fondos de inversion, etc.) si bien reduce la base a la que es apli-
cable la reduccién a un importe de transmision de 400.000 euros, efectuado de forma individual o
conjunta y con independencia del momento o momentos temporales en que se efectiie/n las trans-
misiones. La normativa actual no establece limite alguno no habiendo sido objeto de modificaciéon
el resto de requisitos recogidos en la norma en vigor.

No es objeto de analisis la regulacion actual de estos coeficientes sino, simplemente, situarnos en
que su importancia —por lo que a inmuebles se refiere— radica en una reducciéon en el computo de
las ganancias patrimoniales que se hayan generado desde antes de 31 de diciembre de 1994 y hasta
el 19 de enero de 2006: reducciéon del 11,11% por cada afio de antigiiedad a contar desde 30 de
diciembre de 1994 hacia atrés, redondeando por exceso los afos incompletos, por lo que la ganan-
cia generada (hasta el 19 de enero de 2006) por la transmisién de un inmueble adquirido antes de
1987, no seria objeto de tributacién alguna. La parte de la ganancia generada desde el 19 de enero
de 2006 hasta la fecha de venta, no es objeto de reducciéon alguna, tributando en su totalidad.

A continuacién desarrollamos dos supuestos comparando la normativa actual con la reforma defi-
nitivamente aprobada y que entrard en vigor el 1 de enero de 2015.

1.El inmueble se adquirié por 50.000 euros (gastos incluidos) el 1 de enero de 1985 y se vende
por 150.000 (gastos incluidos): a) el 31 de diciembre de 2014; y b) el 31 de diciembre de 2015.
Durante el afio 2015 no ha habido ventas de bienes que nos hagan superar los 400.000 euros:

50.000,00 Valor adquisicion 50.000,00
150.000,00 Valor transmision 150.000,00
100.000,00 Ganancia integra sin aplicar coeficientes 100.000,00

1,3299 Coeficiente actualizacion no aplicable

66.495,00 Valor adquisicién actualizado 50.000,00

83.505,00 Ganancia integra actualizada 100.000,00

58.596,80 Ganancia abatible/reducible 67.909,20

100,00 % Coeficiente abatimiento a aplicar 100,00

24.908,20 Ganancia a tributar 32.090,80

6.005,00 Tributacion efectiva 6.940,00

-935,00 Diferencia
-0,1557 % Diferencia
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2.El inmueble se adquirié por 50.000 euros (gastos incluidos) el 1 de enero de 1985 y se vende
por 150.000 (gastos incluidos): a) el 31 de diciembre de 2014; y b) el 31 de diciembre de 2017.
Durante el afio 2015 y 2016 ha habido ventas de otros bienes (acciones, fondos e inmuebles)
por importe superior a 400.000 euros. Esta situaciéon hace que no sean aplicables los coeficien-
tes reductores:

50.000,00 Valor adquisicién 50.000,00
150.000,00 Valor transmision 150.000,00
100.000,00 Ganancia integra sin aplicar coeficientes 100.000,00

1,3299 Coeficiente actualizacion no aplicable

66.495,00 Valor adquisicién actualizado 50.000,00

83.505,00 Ganancia integra actualizada 100.000,00

58.596,80 Ganancia abatible/reducible -
100,00 % Coeficiente abatimiento a aplicar -

24.908,20 Ganancia a tributar 100.000,00
6.005,00 Tributacién efectiva 21.880,00
-15.875,00 Diferencia
-2,6436 Y% diferencia

Supresion de la correccion monetaria o coeficientes de actualizacion

Por otro lado, la correccién monetaria que se aplicaba a los valores de adquisicién vy, en su
caso, a los importes destinados a mejoras/reparaciones ha sido suprimida; la consecuencia
tributaria va a ser que la inflacién monetaria va a generar ganancia patrimonial, sufrida
durante el periodo de permanencia del bien, y esta sera objeto de tributacién. Ganancia no
real, sino debida a la inflacién monetaria lo que dificulta entender las razones del legislador
con esta medida.

Qué mejor que un ejemplo, que ademas no tenga en cuenta los coeficientes reductores, para ver la
importancia de esta medida. Consideremos un inmueble comprado el 1 de enero de 1997 por un
importe de 150.000 euros y transmitido por 210.000 euros: a) el 31 de diciembre de 20145y b) el 1
de enero de 2015, con tan solo un dia de diferencia.

150.000,00 Valor adquisicién 150.000,00
210.000,00 Valor transmisién 210.000,00
60.000,00 Ganancia integra sin aplicar coeficientes 60.000,00
1,3299 Coeficiente actualizacion no aplicable
199.485,00 Valor adquisicion actualizado 150.000,00
10.515,00 Ganancia integra actualizada 60.000,00
Ganancia abatible reducible
100,00 % Coeficiente abatimiento a aplicar 100,00
10.515,00 Ganancia a tributar 60.000,00
2.389,00 Tributacion efectiva 13.280,00
-10.891,00 Diferencia

-4,5588

% Diferencia

..la
consecuencia
tributaria

va a ser que
la inflacion
monetaria

va a generar

ganancia
patrimonial
y esta sera
objeto de
tributacion
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En el ejemplo,
vendiendo
antes de

la reforma
pagariamos
2.389 euros
de impuestos
y despueés de
la reforma
13.280 euros,
esto es un
455,8% mas
y todo ello a
pesar de la
rehaja fiscal
en el tipo de
tributacion de
las ganancias

La conclusiéon es palmaria, vendiendo antes de la reforma pagariamos 2.389 euros de impuestos y
después de la reforma 13.280 euros, esto es un 455,8% de impuestos y todo ello a pesar de la rebaja
fiscal en el tipo de tributaciéon de las ganancias. El motivo es evidente, segin el cuadro anterior
la ganancia teniendo en cuenta la actualizacién monetaria es de 10.515 euros, y suprimiendo la
actualizacion pasa a ser de 60.000 euros.

Las conclusiones de la reforma en IRPF que afectan a esta parte son claras: un encarecimiento de
la factura fiscal para los afios 2015 y siguientes para los inmuebles adquiridos antes de 1995 y a
los que se podia aplicar los coeficientes reductores/abatimiento y, asimismo, encarecimiento de la
factura fiscal debido a la supresion de la actualizacién monetaria, que puede suponer un esfuerzo
mas importante de lo que en un principio cabria pensar.

Medidas a adoptar y planificacion

Para todos los contribuyentes y, en especial, para aquellos que cuenten con un patrimonio elevado
—sobre todo, los que se hayan sido adquirido antes de 1995, en menor medida, los adquiridos des-
pués— habria que estudiar, antes de que termine el ano 2014, las diferentes opciones para obtener
la ventaja fiscal de aplicar los coeficientes de actualizacion y los reductores.

Al respecto enunciamos algunas soluciones, en las que, ademas, habria que tener en cuenta segiin
los casos la aplicacion de otros impuestos autonémicos y locales y por supuesto los gastos colaterales
(notaria, registros, asesoramiento). En este sentido, debe tenerse cuidado con el Impuesto sobre el
Incremento del Valor de los Terrenos de Naturaleza Urbana aplicable a inmuebles urbanos ya que
puede suponer un peaje elevado segin el término municipal en que radique el inmueble.

Asi pues habria que generar ganancias patrimoniales antes de 31 de diciembre de 2014 con alguna
de las siguientes situaciones:

e Si realmente necesitamos liquidez, habria que proceder a la venta del inmueble.

e Si queremos desprendernos del inmueble para realizar otra inversion, existe la opcién no solo de
vender, sino de efectuar una permuta.

e Si los bienes fueran privativos, se podrian aportar a la sociedad de gananciales.

e Se puede planificar una sucesion en vida, a través de una donacién. Aqui habria que analizar la
importancia del Impuesto sobre Donaciones.

e Constituir una sociedad dedicada al alquiler u otra actividad empresarial: promocién o ampliar
capital en una ya existente.

e Iisto son meras ideas, que para su detalle y desarrollo deberian de consultarse con un experto

en la materia.

Nota: Las modificaciones de los coeficientes de abatimiento (reduccion la base a 400.000 euros)
y la supresion de los “coeficientes de actualizacién” o correccion monetaria, también afectan al
resto de activos: acciones con o sin cotizacion, fondos de inversion, etc. por lo que los ejemplos
analizados referentes a inmuebles les son de aplicacion utilizando sus coeficientes reductores (25%,
14,28% segin los casos).
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Algunas recomendaciones teniendo
en cuenta los cambios tributarios
gue se avecinan para 2015

Redaccion CONT4BL3

1 1 de enero del 2015 entraran en vigor

las reformas del IRPF y el Impuesto

sobre la Renta de no Residentes, la
del Impuesto sobre Sociedades y la modifica-
cion del IVA, el Régimen Econdémico Fiscal
de Canarias y la Ley por la que se Establecen
determinadas Medidas en materia de Fiscali-
dad Medioambiental:

e En concreto —y por lo que se refiere a la
declaracion de los rendimientos del
trabajo en el IRPTF- sugieren pensar cuando
conviene reducir una renta irregular como,
por ¢jemplo, un bonus, porque si se va a
percibir otro mayor en los 5 afios siguientes,
seguramente convendra no reducir el que
se perciba en 2014 para poder hacerlo mas
adelante.

e Si una empresa va a entregar gratuitamente
acciones de la misma a los empleados, serd
mejor que lo haga en 2014 que en 2015, salvo
que la oferta de acciones se vaya a hacer
a todos los trabajadores de la empresa en las
mismas condiciones.

e Sobre los rendimientos del capital
mobiliario, e¢s mejor que el reparto de
dividendos de hasta 1.500 euros se haga en
2014, ejercicio en el que estan exentos, pues
en 2015 tributaran en su totalidad. El exceso
sobre dicha cifra sera menos gravoso recibirlo
en 2015, ya que son mas reducidos los tipos
de la tarifa del ahorro.

¢ La recuperacién de parte del capital o
de la prima de emision de una socie-
dad, es mas recomendable hacerlo en 2014
porque este aflo reducira, hasta su extincion,
el valor de adquisiciéon de la cartera vy, solo
superado este, tributa como rendimiento del
capital mobiliario. En 2015 lo percibido, hasta
las reservas no distribuidas, tributara como
rendimiento del capital mobiliario y solo ago-
tadas aquellas reducira el valor de la cartera.

¢ En el caso de los planes de pensiones sc

mantiene su régimen fiscal, pero se fija una

unica aportaciéon maxima de 8.000 euros
por aflo, por tanto aquellos que hasta ahora
podian realizar aportaciones incrementadas
este ano 2014 sera el Gltimo para poder
hacerlo. A partir del 2015 se podran resca-
tar cantidades correspondientes a planes de
pensiones transcurridos 10 anos contados
desde el afio 2015. Por otro lado, a partir
del 2015 se reduce de 10 a 5 anos el plazo
minimo de un plan individual de ahorro
sistematico (PIAS).

Los auténomeos que determinan el rendi-
miento neto de la actividad econémica por
estimacion directa, es preferible que hagan
los gastos relativamente importantes de aten-
ciones a clientes antes de que termine el afo,
porque aun son deducibles en su totalidad.
En 2015 se limitara al 1% del importe neto
de la cifra de negocios de la empresa.

Si tienen beneficios todos los afos y se
plensa en reinvertirlos, es mas conveniente
hacerlo en 2014, puesto que el porcentaje
de deduccién por este concepto se reducira
a la mitad con la entrada en vigor de la
reforma.

En cuanto a las ganancias y pérdidas
patrimoniales, los mayores de 65 afios
que quieren transmitir un bien o dere-
cho diferente de su vivienda habitual es
preferible que lo hagan en 2015 para no
tributar por la ganancia que se ponga de
manifiesto si el importe obtenido -con el
limite de 240.000 euros- lo reinvierte en
la constitucién de una renta vitalicia. Se
mantienen la actual exencién por reinver-
sion de vivienda habitual y la exencién
por la transmisién de su vivienda habitual
por mayores de 65 aflos o por personas en
situaciéon de dependencia severa o de gran
dependencia.

Quien est¢ pensando en transmitir un
bien con antigiiedad anterior a 1994,
mejor hacerlo en 2014 pues con la reforma
los coeficientes de abatimiento solo se apli-

CONTLHBL3
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caran en la parte proporcional del valor de
transmision del bien que no supere 400.000
euros, teniendo en cuenta que si se transmiten
varios bienes o derechos se van acumulando
los valores. Ademas, se suprimen los coefi-
cientes de correccién monetaria.

Las personas que cobran rentas inferiores
a 24.000 euros si firman un contrato de
alquiler este afo podran deducirse por este
concepto en 2014 y también en los siguientes
mientras que st lo suscriben en 2015 perderan
este incentivo.

En cuanto al Impuesto sobre Socieda-
des, atencion si se desarrolla una actividad
mercantil a través de las sociedades civiles
con ese objeto, pues aunque ahora tributan
en régimen de atribuciéon de rentas, a partir

de 2016 lo haran por el IS.

o Revise este afio 2014 los activos del
inmovilizado material, intangible, inver-
siones inmobiliarias o de valores repre-
sentativos de deuda se han deteriorado,
ya que la pérdida contable por este
concepto sera deducible en 2014 y no lo
sera en los ejercicios siguientes hasta que
los elementos no se vayan amortizando o
se transmitan.

o Si la entidad va a vender con pérdidas a
empresas del grupo activos diferentes de
participaciones en capital, le interesara
mas hacerlo antes de que finalice el ejer-
cicio 2014 que en el afio 2015 porque
dichas pérdidas no seran deducibles en los
ejercicios iniciados a partir de 1 de enero
de 2015 hasta que no salgan del grupo los
activos o alguna de las entidades implicadas
en la transmision.

o Si la entidad sujeto pasivo del impuesto
de sociedades tiene en su activo elemen-
tos del inmovilizado material, intangibles,
inversiones inmobiliarias o valores que
esté pensando transmitir con plusvalia y
reinvertir el importe obtenido, no debe
de esperar a ejercicios iniciados a partir
de 1 de enero de 2015 porque en ese
caso no podra aplicar la deduccién por
reinversion de beneficios extraordinarios.
En cambio, si los transmite en ejercicios
iniciados entes de dicha fecha, aunque
reinvierta en los 3 afos posteriores podra

utilizar el citado incentivo.
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o Es el momento de aplicar las bases
imponibles negativas pues el limite a
la compensaciéon de bases imponibles
se elevara progresivamente. En 2015
se mantienen los mismos limites actua-
les (50 o 25 por ciento para empresas
con cifra de negocios superior a 20 o
60 millones, respectivamente). En 2016
sera del 60 por ciento para todas las
empresas. Y finalmente, en 2017, se fija
un limite general del 70 por ciento con
caracter permanente.

o Desaparece la deduccién por inversion de
beneficios, por lo que aquellos que tengan
intenciéon de realizar una inversiéon en
elementos del inmovilizado material o en
inversiones inmobiliarias con los beneficios
de ejercicios iniciados en 2014, conviene
constituir la correspondiente reserva indis-
ponible.

o Si la participacién en una entidad resi-
dente o no residente es inferior al 5%
y el valor de adquisicién de esa cartera
supera los 20 millones, interesard mas
que el reparto de beneficios se haga en
ejercicios iniciados en 2015 que en los
iniciados en 2014 porque si es residente
tendrd derecho a la exenciéon de los mis-
mos y si lo hace en el 2014 solo tendra
derecho a deduccién del 50% en caso de
participar en una residente y no podra
gozar de la exencién si se trata de una
no residente.

e Por lo que se refiere al IVA, a los empresarios

en prorrata que van a comprar un inmueble
de segunda mano a otro empresario para
su actividad, les conviene realizar la opera-
ci6on en 2015 cuando serd posible efectuar
la renuncia a la exenciéon del IVA en estas
condiciones, cosa que ahora no sucede. Asi-
mismo, las empresas que tengan que adquirir
equipos médicos no deben esperar a 2015
porque ahora soportara el tipo reducido del
10% vy el aflo que viene soportard el tipo
general del 21%.

o Para el afio que viene 2015 los servicios de
monitores en comedores escolares estaran
exentos de IVA vy las flores y plantas vivas
de caracter ornamental tributaran al tipo
reducido del 10 por ciento.
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Tratamiento contahle de la creacion
y mantenimiento de una pagina web

Por Julian Forns | Asesor contable

conoce como pagina web al documento

que forma parte de un sitio web —conjun-

to de paginas web relacionadas y comu-

nes a un dominio de internet o subdominio
en la World Wide Web en internet— y que suele
contar con enlaces, también conocidos como
hipervinculos o links para facilitar la navegacion

entre los contenidos.

La presencia virtual es una de las mejores
herramientas para anunciar nuestros produc-
tos y servicios; ademas teniendo en cuenta
que en la web el tamano es lo de menos,
cada vez son mas las pequefias y medianas
empresas que utilizan internet para expandir
su negocio; por ello debemos saber que poseer
una pagina web por parte de una empresa
implica la tenencia de un intangible que como
todo intangible susceptible de ser identificado,
reconocido y valorado debe estar registrado en

nuestras cuentas anuales.

Y es sobre este tema sobre el que se trata en
la consulta nimero 1 del BOICAC ntmero
44 (diciembre de 2000) sobre el tratamiento
contable de la creacién de una pagina en inter-
net, denominada por el consultante web; y que
vamos a ver en estas paginas.

La respuesta a dicha consulta por parte del
ICAC fue: una pagina WEB (World Wide Web)
consiste en un documento integrado por una
combinacién de texto y una seric de clementos
multimedia. Normalmente presentan imagenes y
graficos insertados en el texto, al estilo de los libros
y revistas impresos.

Sin embargo, lo verdaderamente relevante de
estas paginas estriba en la posibilidad de acce-
der, a través de los enlaces que contienen, a
nuevos documentos de hipertexto.

Estas caracteristicas, permiten que se pueda

concebir la pagina WEB como un elemento
patrimonial intangible al servicio de la empresa,

de forma similar a la de los diferentes progra-
mas informaticos existentes en la actualidad.

Los criterios contenidos en las normas rela-
tivas al inmovilizado material, se aplicaran a
los elementos del inmovilizado intangible, sin
perjuicio de lo dispuesto a continuaciéon y de
lo previsto en las normas particulares sobre el
inmovilizado intangible.

1. Reconocimiento

Para el reconocimiento inicial de un inmovilizado
de naturaleza intangible, es preciso que, ademas
de cumplir la definiciéon de activo (bienes, dere-
chos y otros recursos controlados econémicamen-
te por la empresa, resultantes de sucesos pasados,
de los que se espera que la empresa obtenga bene-
ficios o rendimientos econémicos en el futuro) y
los criterios de registro o reconocimiento contable
contenidos en el Marco Conceptual de la Conta-
bilidad, cumpla el criterio de identificabilidad (los
activos deben reconocerse en el balance cuando
sea probable la obtencién a partir de los mismos
de beneficios o rendimientos econdémicos para la
empresa en el futuro, y siempre que se puedan
valorar con fiabilidad. El reconocimiento contable
de un activo implica también el reconocimiento
simultaneo de un pasivo, la disminuciéon de otro
activo o el reconocimiento de un ingreso u otros
incrementos en el patrimonio neto).

El citado criterio de identificabilidad implica
que el inmovilizado de naturaleza intangible
cumpla alguno, basta que cumpla uno, de los
dos requisitos siguientes:

a) Sea separable, esto es, susceptible de ser
separado de la empresa y vendido, cedido,
entregado para su explotacién, arrendado o
intercambiado.

b) Surja de derechos legales o contractuales,
con independencia de que tales derechos sean
transferibles o separables de la empresa o de
otros derechos u obligaciones.

Se puede
concebhir la
pagina WEB
COmo un
elemento
patrimonial
intangible al
servicio de la
empresa de

forma similar
a la de los
diferentes

programas
informaticos
existentes en
la actualidad
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En ningtn caso se reconoceran como inmoviliza-
dos intangibles los gastos ocasionados con moti-
vo del establecimiento, las marcas, cabeceras de
periddicos o revistas, los sellos o denominaciones
editoriales, las listas de clientes u otras partidas
similares, que se hayan generado internamente.

2. Valoracién posterior

La empresa apreciara si la vida atil de un inmo-
vilizado intangible es definida o indefinida. Un
inmovilizado intangible tendra una vida util
indefinida cuando, sobre la base de un analisis
de todos los factores relevantes, no haya un
limite previsible del periodo a lo largo del cual
se espera que el activo genere entradas de flujos
netos de efectivo para la empresa.

Un elemento de inmovilizado intangible con
una vida til indefinida no se amortizara, aun-
que deberd analizarse su eventual deterioro
siempre que existan indicios del mismo y al

menos anualmente.

La vida 1t de un inmovilizado intangible que
no esté¢ siendo amortizado se revisara cada ejer-
cicio para determinar si existen hechos y cir-
cunstancias que permitan seguir manteniendo

una vida atil indefinida para ese activo. En caso

contrario, se cambiara la vida ttil de indefinida

1.- Por la contabilizacion de la factura:

a definida, procediéndose segin lo dispuesto en
relacién con los cambios en la estimacién con-
table, salvo que se tratara de un error.

EJEMPLO

La empresa HUBIERAMOS PODIDO SL
ha contratado los servicios de una empresa de
diseio web para el desarrollo de una pagina
destinada a la promocién y venta de sus pro-
ductos, encargandose también del dominio,
actualizacion y revision de dicha web.

Se considera que dicha aplicacion informatica
quedara totalmente obsoleta en un periodo de
5 anos.

La factura presentada a HUBIERAMOS
PODIDO SL incluye los siguientes conceptos:

Creacion de pagina web------- 5.500,00 euros
Coste de dominio-------=«-wau--- 250,00 euros
HP, IVA soportado------------. 1.207,50 euros
TOTAL - 6.957,50 euros

Posteriormente, la empresa de disefio web pasa
factura a HUBIERAMOS PODIDO SL por
el coste de la actualizacion y mejora de la web
con su correspondiente IVA por importe de
1.500 euros.

CUENTA DEBE HABER
(206) Aplicaciones informéticas —pagina web 5.500,00

(621) Arrendamientos y canones 250,00

(472) HP, IVA soportado 1.207,50

(572) Bancos c/c 6.957,50

2.- Por la amortizacién de la web correspondiente al ejercicio:

3.- Por la actualizacién y mejora de la web:

CUENTA DEBE HABER
(680) Amortizacion del inmovilizado intangible 1.100,00
(2806) Amortizacion acumulada de aplicaciones informaticas 1.100,00

CUENTA DEBE HABER
(622) Reparaciones y conservacion 1.500,00

(472) HP, IVA soportado 315,00

(572) Bancos, c/c 1.815,00

IV TRIMESTRE 2014 1 8
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Por Xavier Jové | Abogado y Master en Derecho Internacional de los Negocios

| xjovecom@gmail.com

Definicion y regulacion

El arbitraje es una forma de resolver un conflicto
entre partes sin necesidad de acudir a los tribu-
nales de justicia por el cual, de mutuo acuerdo y
de forma expresa, las partes deciden someter sus
desavenencias a un tercero independiente, deno-
minado arbitro, que se encargard de resolverlo
mediante un laudo o decision final que es vincu-
lante y equivalente a una sentencia judicial.

El laudo es una decision firme que se debe
cumplir y que no se puede recurrir salvo en
muy determinadas y escasas ocasiones en las
que puede solicitarse la anulacién ante los tri-
bunales ordinarios.

Los laudos tienen la ventaja de que son recono-
cidos y deben ser ejecutados en cualquiera de los
Estados miembros de la Convencién de Nueva
York, de 1958, en la que se aceptaron y firmaron
el reconocimiento y la ejecucion de los laudos
arbitrales extranjeros. Son miembros de la Con-
vencion un gran namero de paises del mundo lo
que facilita la resolucion de litigios internacionales.

El auge en Espafia del arbitraje y otros métodos
alternativos de resolucién de controversias, res-
ponde a la incapacidad del 6rgano judicial para
afrontar todos los conflictos que surgen. Mientras
que en Europa la media de jueces es de 21 por
cada 100.000 habitantes, en Espafia es de solo 11.

El arbitraje se halla regulado en la Ley 11/2011,
de 20 de mayo, de reforma de la Ley 60/2003, de
23 de diciembre, de Arbitraje, que regula tanto el
arbitraje nacional como el internacional, basan-
dose en la ley modelo de la Asamblea General
de la UNCITRAL (United Nations Commission
for the Unification of International Trade Law).
A nivel internacional lo encontramos también
regulado por el Convenio de Nueva York, de
1958, sobre ejecucion de laudos arbitrales, por el
que todos los paises miembros deben reconocer
y ejecutar las sentencias arbitrales extranjeras.

La Ley de Arbitraje no define el convenio arbi-
tral; sin embargo, en su Art. 9 regula su forma

aece

y contenido: El convenio arbitral, que podrd adoptar
la forma de cldusula incorporada a un contrato o de
acuerdo independiente, deberd expresar la voluntad de
las partes de someter a arbitraje todas o algunas de las
controversias que hayan surgido o puedan surgir respecto
de una determinada relacion juridica, contractual o no
contractual. St el convenio arbitral estd contenido en un
contrato de adhesion, la validez de dicho convenio y su
interpretacion se regirdn por lo dispuesto en las normas
aplicables a ese tipo de contrato.

El convenio arbitral es un acuerdo de voluntades,
pactado de forma expresa, de someter a arbitraje
todas o alguna de las controversias, pasadas,
actuales y/o futuras, respecto de una relacion
juridica. Se pacta habitualmente mediante una
clausula contractual aunque puede acordarse
ante un conflicto que ya se ha iniciado.

Clases de arbitraje

En primer lugar el arbitraje puede tener carac-
ter domestico (nacional) cuando no existe
ningun elemento de extranjeria o caracter
internacional.

Para determinar si el arbitraje es de caracter
internacional, la Ley de Arbitraje establece tres
criterios:

e Espacial: serd internacional si en el momen-
to de celebrarse el convenio arbitral, las par-
tes tienen su domicilio en distintos Estados.

¢ Econémico: la doctrina entiende que sera
internacional cuando afecte al comercio
internacional, bastando con la existencia de
una operacion transfronteriza.

e Territorial: es internacional cuando el
lugar del arbitraje o el lugar de cumplimiento
de una parte sustancial de las obligaciones de
la relaciéon juridica o el lugar con el que la
controversia tiene una relacion mas estrecha
es diferente al domicilio de las partes, inde-
pendientemente de su nacionalidad.

En segundo lugar por el ambito material
que afecta al objeto de disputa. El arbitraje
puede versar sobre consumo, conflictos labora-
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les, conflictos corporativos o societarios, propie-
dad intelectual, conflictos deportivos, etc.

El ambito material implica la aplicaciéon de unas
determinadas normas. Asi, por ejemplo, en el
ambito de consumo sera de aplicacién el Real

Decreto 231/2008, de 15 de febrero, por el que
se regula el Sistema Arbitral de Consumo.

En tercer lugar serd arbitraje institucional
cuando participe una corte arbitral en el pro-
ceso y si no participa serd arbitraje ad hoc.

e En ¢l arbitraje institucional las partes
cligen someter el conflicto a una determinada
corte arbitral para que administre el arbitraje
en la designaciéon del miembro o miembros
que forman el tribunal arbitral. La corte
también ayuda en el traslado de escritos entre
las partes y el tribunal. El arbitraje se admin-
istrara segun el reglamento de dicha corte,
usualmente publicado en su pagina web, por lo
que las partes conoceran de antemano las nor-
mas por las que se regird el proceso. Por estos
servicios la corte cobra unos costes adminis-
trativos en los que se prevé el coste total del
procedimiento y los honorarios de los arbitros.

¢ En el arbitraje ad hoc no existe ninguna
corte o institucion arbitral que regule el pro-
ceso, por lo que seran las partes las que deban
elegir todos los extremos del arbitraje, incluy-
endo la designaciéon del tribunal arbitral y
las normas de procedimiento del arbitraje.
El arbitro designado serd quien proponga
sus honorarios basandose en criterios orien-
tadores.

Esta opcion es recomendable en aquellos casos
en que el conflicto ya ha surgido y las partes son
conscientes de las ventajas de acudir a este tipo
de arbitraje que da celeridad y flexibilidad al
proceso al no tener que cumplir ningtn regla-

mento ni normativa de ninguna corte arbitral.

En ultimo lugar, el arbitraje sera de equidad,
si se aplica la logica, o de derecho si se apli-
can estrictamente las normas juridicas.

e Il arbitraje de equidad implica que los
arbitros toman su decisién en base a su leal
saber y entender. Los arbitros acostumbran a
ser especialistas en una determinada materia,
ingenieros u otro tipo de técnicos con una
formacién especifica al objeto que se disputa.
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¢ [l arbitraje de derecho implica que los
arbitros deben tomar su decisién en base a las
normas juridicas aplicables al caso.

En Espafia por defecto y salvo pacto expreso de
las partes, el arbitraje es de derecho; a tal fin la
Ley de Arbitraje dispone que los arbitros deban
ser abogados en ejercicio.

Caracteristicas del arbitraje

¢ Elecciéon de una jurisdicciéon neutral
(internacional)
Cuando en un contrato las partes son de
distintos paises, acostumbra a someterse los
conflictos a arbitraje, para que ninguna de las
partes se vea sometida a los tribunales del pais
de la otra, puesto que el recurso al arbitraje
supone acudir a una jurisdicciéon neutral.

Eleccién de los arbitros

Las partes libremente pueden pactar un
numero imparcial de arbitros, para garan-
tizar que el proceso termine en solucion.
Acostumbran a ser uno o tres arbitros depen-
diendo de la complejidad y coste del asunto.

Especializacion de los arbitros
Los arbitros pueden ser elegidos en funcién
de su especializacién en una determinada
materia.
e Confidencialidad
Las partes pueden optar por una confidencia-
lidad absoluta del proceso, sin que en ningun
caso exista norma que obligue a la publicacién
del laudo o que obligue a las partes a declarar
acerca del contenido discutido en el arbitraje.
¢ Coste
A largo plazo el arbitraje puede resultar mas
econdémico que acudir a la jurisdiccion ordi-
naria; sin embargo a corto plazo el arbitraje es
mas caro ya que se deben abonar al inicio los
honorarios de los arbitros. En conflictos donde
se puede prever que se den varias instancias
judiciales, es recomendable acudir al arbitraje,
donde solo existe una unica instancia (one
shoot) la cual decidird y no podra ser objeto
de anulacién, mas que en casos muy determi-
nados, a diferencia de la jurisdiccién ordinaria
donde es comtn que los procesos se dilaten
en el tiempo y sean objeto de varios recursos,
debiendo litigar durante afios y frente a diver-

sos 6rganos jurisdiccionales.

Rapidez

Como consecuencia de que el arbitraje se
resuelve en una unica instancia, una de las
principales caracteristicas es su celeridad en



la resoluciéon de conflictos. En general, el

tiempo no sobrepasa los 6 meses.

¢ Ausencia de formalidades (flexibilidad)
Las partes pueden disefiar el proceso segin
sus necesidades y las caracteristicas de la
controversia, lo que permite tener un mayor
control de los costes y la duracion.

¢ Eleccion del idioma
Las partes son libres de pactar el idioma que
regira todo el proceso.

¢ Obtencion de decision ejecutiva
La ejecutabilidad de los laudos se asemeja a
la de las sentencias, gracias al ya citado Con-
venio de Nueva York de 1958.

¢ Predictibilidad
Las partes conocen de antemano el método
de resolucion del conflicto. Esta caracteristica
gana fuerza cuando existe un elemento de
extranjeria, ya que los implicados no necesi-
tan estudiar el sistema judicial del pais.

Otros métodos alternativos de resolu-

cion de controversias

Frente a un determinado conflicto nuestro
ordenamiento juridico ofrece varios métodos
de resolucion, diferenciando entre las formas:

autocompositivas y las heterocompositivas.

En las autocompositivas las partes deciden
cual sera la solucion que le daran al conflic-
to; pertenecen a este grupo la conciliacién, la

mediacién y la negociacion.

En las heterocompositivas las partes per-
miten que un tercero decida sobre la forma de
resolucion; pertenecen a este método la juris-
dicci6én ordinaria y el arbitraje.

Conciliaciéon

La conciliacién es un mecanismo de resolucion
de conflictos, por el que las partes discuten
sobre un determinado asunto objeto de conflic-
to, con la intervencién de un tercero imparcial,
denominado conciliador, quien ayuda a las par-
tes a llegar a un acuerdo, fomentando el dialogo
y las férmulas de acuerdo.

Esta institucion se configura como un acto juridico
previo a la via jurisdiccional o durante la misma
frente a un juez, funcionario publico o particular
a fin de que se llegue a un acuerdo que tendra
los efectos de cosa juzgada, por lo que no podra
incoarse de nuevo la causa objeto de conflicto.

Mediacion v@

La mediacién es un mecanismo extrajudicial
de resolucion de conflictos, no vinculante, por
el que las partes en disputa tratan de llegar a
un acuerdo con la intervencién de un tercero
imparcial que canaliza sus pretensiones. A dife-
rencia del arbitro, el mediador no decide sobre el
asunto objeto de controversia, sino que guia a las
partes con sus conocimientos hacia una solucién.

Las caracteristicas que definen la mediacion son:

¢ La voluntariedad de las partes de some-
terse al proceso y su capacidad de abando-
narlo en cualquier momento.

e El caracter personalisimo, por el que los
litigantes no pueden delegar a un tercero que
les represente.

¢ Imparcialidad y neutralidad del media-
dor que nunca propone soluciones ni defien-
de intereses.

¢ La confidencialidad ya que las conver-
saciones, materiales, etc. utilizados durante
la mediacién no pueden ser empleados en
ningun procedimiento legal posterior, por
ninguna de las partes en conflicto ni por el
mediador.

e Libre, es decir, si se llega a la via jurisdiccio-
nal ni las partes ni el mediador estan obliga-
dos por el contenido de la mediacién.

¢ Flexible ya que el proceso se adapta a las
necesidades de las partes.

Existen distintos tipos de mediacién segin el
ambito material sobre el que verse el conflicto:
familiar, hereditario, civil, mercantil, societario
y financiero, responsabilidad médica y hospi-
talaria, propiedad intelectual y nuevas tecno-
logias.

Negociacion

La negociacion es una técnica de resolucion de
conflictos en la que las partes, de comuin acuerdo,
negocian lineas de actuacién para solucionar
conflictos. A diferencia de otros métodos de reso-
lucién de controversias, no existe tercero imparcial
interpartes, por lo que son las mismas quienes
deciden la resolucion de sus conflictos. Existen
distintos tipos de negociaciéon siendo los mas
populares ganar-ganar y ganar-perder. El primero
es un estilo de negociacién en el que ambas partes
obtienen beneficios, mientras que el segundo lo
que una parte gana, la otra lo pierde.
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Doing Business [DB] 2015
¢Donde hacer negocios en 2015?

Redaccion CONT4BL3

CDaTagmmou

on los datos obtenidos en junio de 2014, el proyecto Doing Business! —del Grupo del

Banco Mundial>~ ha clasificado de nuevo las economias de 189 territorios de todo el

planeta —de Afganistan a Zimbabue— de acuerdo con su facilidad para hacer negocios;
de forma que una posiciéon elevada en la clasificacién indica un entorno regulatorio mas
favorable para la creacion y operaciéon de una empresa local. Este peculiar ranking se determina
al examinar las puntuaciones obtenidas en 10 grandes indicadores: desde el pago de impuestos
hasta el cumplimiento de los contratos, pasando por las tasas de insolvencia o la facilidad para
conseguir la concesién de un crédito. En CONT4BL3 te mostramos algunos de los resultados
relativos a Espana.

Clasificacion de economias:

NUEVA ZELANDA
HONG KONG
DINAMARCA

COREA DEL SUR .

|33 | ESPANA |

CHAD

SUDAN DEL SUR
REP. CENTROAFRICANA
LIBIA
ERITREA

(@21 BN SN GO I 0]

1 http://espanol.doingbusiness.org/rankings [consultada el 14/11/14]

2 Institucién que se analiz6 en el nimero XLVIII de CONT4BL3 (IV trimestre de 2013)
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Facilidad para hacer negocios en Espaiia:

TEMAS DB 2015 | DB 2014 | VARIACION
Apertura de un negocio 74 115
Manejo de permisos de construccion 105 104
Obtencion de electricidad 74 68
Registro de propiedades 66 71
Obtencion de crédito 52 45
Proteccion de los inversionistas minoritarios 30 30
Pago de impuestos 76 70
Comercio transfronterizo 30 29
Cumplimiento de contratos 69 70
Resolucion de la insolvencia 23 22

Estos datos suponen que, por ejemplo, en la apertura de un negocio, Espafia ha mejorado en 41
puestos, de 2014 a 2015; mientras que en el pago de impuestos hemos empeorado, descendiendo
6 posiciones.

Distancia a la frontera:

Esta puntuacién ayuda a evaluar el nivel absoluto de desempefio en materia regulatoria y
su mejoria a través del tiempo, mostrando la distancia de cada economia a la “frontera”
que representa el mejor desempefio observado en cada uno de los indicadores en todas las
economias de la muestra de Doing Business desde 2005. La medida permite a los usuarios
observar la brecha entre el desempefio de una economia en particular y el mejor desempeiio
a nivel global en cualquier punto en el tiempo. La distancia a la frontera de una economia
se muestra en una escala del 0 al 100 en la que O representa el desempenio mas bajo y 100
la frontera.

Por ejemplo, una puntuaciéon de 75 en DB 2014 significa que una economia se encuentra a
una distancia de 25 puntos porcentuales de la frontera determinada por el mejor desempeno
entre todas las economias a través del tiempo. Una puntuacién de 80 en DB 2015 indicaria
una mejora en el desempefio de dicha economia. De esta manera, la distancia a la frontera
sirve de complemento a la clasificaciéon anual sobre la facilidad para hacer negocios que
compara a las economias entre si en un momento especifico.

DB DB DB DB DB DB
2010 2011 2012 2013 2014 2015

Espaiia 70,75 70,82 72,73 72,97 72,24 73,17
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El incremento
de la
productividad
de un pais

es el inico
camino que
conduce a un
mayor nivel
de vida de la
poblacion
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Quizas sirva para algo:

La productividad

Redaccion CONT4BL3

“La productividad en el corto plazo no es todo, pero en el largo plazo es

casi todo”. Paul Krugman

“La productividad en el largo plazo es todo” J.M. Keynes

staban el Primer Ministro de un peque-

o pals y un ignoto ecénomo una solea-

da mafiana de invierno mediterraneo
amigablemente departiendo y compartiendo
un frugal aperitivo cuando el Primer Ministro,
a modo de reflexiéon en voz alta, djjo:

iGémo me gustaria saber qué deberiamos hacer
para conseguir que nuestra economia crezca y lle-
gar a alcanzar la prosperidad que nos merecemos!

A lo que su interlocutor, el ignoto ecénomo, le
respondio:

Sime permites exponerlo brevemente, es facil y
se comprende rapido.

El PIB renta real per capita es el indicador esta-
distico basico para evaluar el crecimiento econé-
mico. Es el simple resultado del cociente entre el
PIB real a precios constantes y la poblacion del
pais. A su vez, no olvidemos que el crecimiento
de la economia de un pais viene determinado
por la productividad, la competitividad, la tasa de
ahorro, las tasas a las que crecen la poblacion y la
tecnologia y la tasa a la que se deprecia el capital.

La productividad

Partiendo de la afirmacién de que el incremen-
to de la productividad de un pais es el Gnico
camino que conduce a un mayor nivel de vida
de la poblacién, en el largo plazo (Krugman
1992), vamos a hablar de la misma.

La productividad es un factor determinante de la
competitividad internacional de un pais y debe
entenderse como el mejoramiento de la capaci-
dad productiva, y del entorno general, buscando
la eficiencia en el sentido del aprovechamiento
optimo de los recursos, es decir, mejorando el pro-
ducto, la eficacia, los salarios, etc. sin desmejorar
ningun otro indicador. En definitiva, es la relacién
entre la cantidad de producto obtenido por un
sistema productivo y los recursos utilizados para
obtener dicha producciéon. También puede ser
definida como la relacién entre los resultados y el
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tiempo utilizado para obtenerlos: cuanto menor
sea el tiempo empleado para obtener el resultado
deseado, mas productivo es el sistema. O podria
ser definida como el indicador de la eficiencia que
relaciona la cantidad de recursos utilizados con la
cantidad de produccién obtenida.

La productividad se ve afectada por muchos
factores, entre otros los siguientes:

La calidad y disponibilidad de los recur-
sos naturales, que afecta a la produccion
de productos y servicios que necesitan
de estos recursos.

La estructura de la industria y los cambios
de los sectores, incluyendo si se permite o
no la entrada de nuevos competidores que
amplian la competitividad e incentivan la
mejora de la forma de trabajar.

El nivel de capital total y su incremento,
que afecta a su nivel y su coste y que faci-
lita 0 no el nivel de inversion futuro.

El ritmo de progreso tecnologico: mas y
mejor tecnologia mejora el nivel y la cali-
dad utilizada en la produccion.

La calidad de los recursos humanos (la
formacion) que afecta a los resultados de
la aportacion humana.

El entorno macroeconémico que puede

facilitar o entorpecer la participacion en

la economia de los distintos actores, que

son los empresarios y los trabajadores.

El entorno microeconémico que puede
facilitar o entorpecer la forma de trabajar
diaria los distintos actores; por ejemplo,
que el gobierno imponga muchas regula-
ciones al funcionamiento de la economia

afecta a la productividad negativamente.

La competividad
La competitividad se puede definir como la

capacidad de los paises para insertarse exitosa-
mente en la economia mundial.
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Segin Garay (1998): La competitividad de una
nacion es el grado al cual se puede producis; bajo condi-
ctones de libre mercado, bienes y servicios que satisfacen
el test de los mercados internacionales, y simultdneamente
wmcrementar los ingresos reales de sus ciudadanos. La
competitividad a nivel nacional estd basada en un com-
portamiento superior de la productividad.

Medidas para mejorar la productividad

Existen basicamente dos tipos de medidas poli-
ticas que elevan la productividad:

e Las que ayudan a expandir la dimensién de
las empresas en las que los recursos rinden
mejor.

¢ Las que desvian recursos de empresas en que
rinden menos —empresas improductivas- a
empresas donde rinden mas —empresas pro-
ductivas—

Ambas estrategias tienen en comun que incre-
mentan la produccién agregada que puede
obtenerse con exactamente las mismas tec-
nologias y las mismas cantidades de capital y
mano de obra. Deberemos, por tanto, recurrir
principalmente a innovaciones y mejoras de la
tecnologia para llevar a término ambas estrate-
gias de forma simultanea y como consecuencia

lograr aumentos de productividad.

Para mejorar la productividad y la competi-
tividad de los paises es necesario, como paso
previo inevitable, dedicar un pensamiento a
la ciencia y la tecnologia. Para implemen-
tar la permanente expansion de ambas son
elementos fundamentales: la informacion, la
formacién, el conocimiento y sus multiples
aplicaciones. Con todo ello no es dificil dedu-
cir la importancia del saber para alcanzar el
desarrollo econémico y social en las sociedades

contemporaneas.

La innovacién como medio de mejora de
la productividad

La mejora de la productividad se obtiene innovan-
do en tecnologia, organizacion, recursos huma-
nos, relaciones laborales, condiciones de trabajo y
calidad. Las economias nacionales, en este mundo
economico globalizado, estan obligadas a desa-
rrollar ventajas competitivas dindmicas mediante
la implementacién de estrategias de desarrollo
clentifico y tecnologico que les permitan:

<~
¥
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a) Introducirse en secciones o partes del mer-
cado que posibiliten un incremento del
intercambio internacional y

b) Hacer frente a los productos de bajo coste
fabricados en otros paises que amenacen la
produccién y empleo domésticos.

Influencia de las politicas tributarias

Los gobiernos deben crear permanentemen-
te un marco legislativo —mercantil, tributa-
rio, laboral, etc.— que facilite ¢l incremento
de la participacién del capital humano
en la funciéon de produccién para asi
incrementar la generaciéon de externalidades
positivas que determinan mayores niveles
de crecimiento. Las externalidades, segin
la definicién de Jean-Jacques Laffont, son
efectos indirectos de las actividades de con-
sumo o produccioén, es decir, los efectos sobre
agentes distintos al originador de tal activi-
dad que no funcionan a través del sistema
de precios.

Pero lo antedicho precisa simultdneamente
de politicas tributarias que favorezcan el
incremento de la inversién en educaciéon y
formacion empresarial y profesional
como elemento esencial y fundamental para
hacer posible el desarrollo tecnolégico, y que
las decisiones tomadas por los empresarios
sean las adecuadas para alcanzar mayores
aumentos de productividad. Se deben cuidar
las politicas tributarias para que la presion
fiscal no sea un lastre para ¢l crecimiento
a medio plazo; para que los impuestos, sin
dejar de cumplir sus funciones recaudadora
y redistributiva de la renta, no desincentiven
las iniciativas empresariales de inversiéon en
formacién, tecnologia e innovacién. El obje-
tivo debe ser potenciar el marco idéneo para
establecer la combinaciéon éptima de inversion
econémica, de trabajadores empleados y de
otros recursos para maximizar en un periodo
determinado la produccién total de productos
y serviclos.

Importancia del crédito

Por otro lado una economia sin crédito es
como un automévil sin combustible: sim-
plemente no puede avanzar. Es bien sabido que
el crédito es un factor importante que impulsa el
crecimiento econémico. Impulsemos el crédito.

25
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El crédito no solo fomenta el crecimiento eco-
némico por medio de facilitar la realizacion de
inversiones econdmicas, sino que también pro-
mueve el aumento de la productividad

de varias formas:

e Permite actualizar la tecnologia y los procedi-
mientos y procesos y asi aumentar la produc-
tividad. Las empresas necesitan financiaciéon
con un coste distribuido durante un periodo
lo suficientemente prolongado para ser coin-
cidente con los plazos de amortizacién
econémica tal que permitan una tasa
de retorno positiva.

e Los sistemas financieros eficientes desempe-
flan un papel fundamental en la distribu-
cién y redistribucion de fondos de una
empresa a otra o de un sector a otro a fin de
lograr una mayor productividad agregada.

e Tl crédito también puede tener efectos posi-
tivos en la productividad al reducir la inci-
dencia de la informalidad, entendida
como las empresas y los trabajadores que
evaden impuestos y no estan inscritos en el
sistema de seguridad social.

Una de las razones de la informalidad es la falta
de entrada a los mercados formales de crédito;
cuanto mayor es la oferta de crédito, mayor
es el coste de oportunidad de la informalidad,
que se incrementa a medida que se desarrollan
eficientemente los mercados financieros y el
crédito se vuelve mas abundante, menos costoso
y, en general, mas accesible, lo que permite a las
empresas lidiar mejor con la volatilidad macro-
econémica. En economias donde el crédito
es mas abundante, la productividad agregada
aumenta como consecuencia del impulso de
la productividad individual de las empresas y
de los efectos de reasignacion. El acceso a
los mercados de crédito es un elemento
fundamental para aumentar la produc-
tividad.

Efectos de una elevada carga tributaria

Por otro lado, 1a combinacién de impuestos
elevados y la evasion generalizada tiene
efectos adversos sobre la productividad
ya que distorsiona las decisiones de las empresas
en materia de inversion, reduce la eficiencia de
los mercados e impide que los gobiernos invier-
tan en bienes y servicios publicos esenciales lo
que perjudica las posibilidades productivas de
una sociedad. La elusion puede ser a veces una
estrategia de supervivencia de las empresas, que
de otro modo quebrarian debido a normativas
onerosas, complicadas y engorrosas.

Los impuestos altos suelen disminuir los
incentivos de las empresas para invertir
en tecnologia y adoptar otras estrategias que
favorezcan la productividad, ya que reducen las
utilidades que podrian generar dichas inversiones.

La coexistencia de empresas contribuyentes y
evasoras de impuestos genera dificultades a las
que acatan las normas tributarias, ya que estas
ultimas afrontan una carga impositiva abultada
y la competencia de las empresas evasoras que
pueden ofertar precios mas reducidos.

No olvidemos que la evasion fiscal puede lle-
gar a ser en cierto modo un subsidio para las
empresas de baja productividad. Y este sub-
sidio incide directamente sobre la calidad de
los puestos de trabajo generados y obviamente
también sobre la productividad agregada, que
disminuye por el peso creciente en la economia

de las empresas de baja productividad.

Sin olvidarnos de destacar que para paliar
aparentemente la carga tributaria y la evasion
fiscal es muy habitual recurrir a la aprobacion
de regimenes especiales creados para, en teoria,
reducir los impuestos de las microempresas y
pequenas empresas, medidas que en muchos

®

casos solo consiguen generar obstaculos al cre-

Cuando se reducen las restricciones cimiento de las empresas productivas.

~

crediticias, las pequefias y medianas

empresas pueden adoptar tecnologias La probabilidad de que se paguen impuestos

nuevas lo que facilita el aumento de la pro-  sobre los beneficios aumenta con el tamafio

ductividad.

La productividad agregada depende basi-
camente de la eficiencia en la asignacién de
aptitudes en la economia por lo que mejora a
medida que el sector financiero es mas
proclive al crédito.
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por volumen de operaciones y la antigiiedad de
la empresa, asi como con el nivel formativo y el
grado de niciativa empresarial del propietario y
disminuye con la dificultad para acceder a los
servicios financieros; el crédito esta estrecha-
mente ligado a que las empresas forma-
licen su actividad y paguen impuestos. Se
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puede atribuir al hecho de que los bancos normal-
mente exigen que las empresas estén registradas y,
préacticamente siempre, que documenten el pago
de impuestos para concederles un crédito.

Para facilitar la formalizacién y la recaudacion
de impuestos, se suelen establecer regimenes tri-
butarios especiales —estimacion objetiva, régimen
simplificado, recargo de equivalencia— para las
microempresas y pequefias empresas, simplifi-
cando en teoria los procedimientos y reduciendo
las tasas impositivas de este grupo de empresas.
Sin embargo, la recaudaciéon de impuestos pro-
veniente de dicho grupo representa un porcenta-
je pequeiio del total de ingresos tributarios de un
pais, aunque constituyan una proporcion signifi-
cativa del total de contribuyentes. Esta incon-
gruencia entre la cantidad de empresas 'y
su porcentaje de contribucion a la recau-
dacién impositiva refleja en general la
menor productividad y la mayor evasion
de las pequefias empresas.

Por tanto, si una alta carga tributaria invita

a la evasion fiscal y aceptamos que en tanto
en cuanto no es detectada se convierte en un

Cuniosidad.

subsidio para las empresas menos productivas
y en una carga adicional para las mas produc-
tivas, la evasion fiscal hara disminuir la
productividad media, ya que la com-
petencia de las empresas evasoras e
informales reduce la participacion en el
mercado de las empresas que cumplen
sus obligaciones tributarias, normalmente
las mas productivas, lo que reduce la demanda
de empleos por parte de estas empresas mas
productivas y por lo tanto su tamafio —generan-
dose en un circulo vicioso— asi como la produc-
tividad agregada, lo que genera disminuciones
del PIB per capita.

Para concluir: mejorar la productividad es
clave para mejorar el nivel de vida de la socie-
dad, ya que repercute en un mayor potencial
incremento de los sueldos y en mas rentabilidad
para el capital invertido, lo que en un efecto
espiral de retroalimentacién, incentiva cada vez
mas la inversion, el crecimiento de empleo y en

definitiva el crecimiento de la economia.

Espero haber sido, sino breve, claro Sr. Primer
Ministro.

Black Friday o “viernes negro”

Redaccion CONT4BL3
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Eleccion financiera

Por Julio Bonmati Martinez | Presidente AECE Madrid

consecucion del objetivo de la empresa —maximizacién del valor— exige la evaluacion de cada
na de las alternativas posibles de inversion en funcién de algin criterio de decisién que permi-
ta establecer la conveniencia de la realizaciéon de un proyecto vy, en el caso de que se disponga
de varas alternativas, las ordene en funcién de su mayor o menor contribucién al objetivo definido.

Una decision es un juicio o una eleccion entre dos o mas opciones; es algo que surge en innume-
rables situaciones —bien para solucionar un problema, bien para aplicar una medida— y puede
adoptarse de manera inmediata, aunque suele suponer un proceso de identificacion, analisis, eva-
luacién, eleccion y planificacion. Para llegar a una decision debe definirse el objetivo, enumerar las
opciones disponibles, elegir entre ellas y luego aplicar dicha opciéon. Las decisiones y el proceso
de tomarlas son fundamentales en la gestion.

El actual Plan General de Contabilidad define activos como bienes, derechos y otros recursos con-
trolados econémicamente por la empresa, resultantes de sucesos pasados, de los que se espera que
la empresa obtenga beneficios o rendimientos econémicos en el futuro.

Cuando una empresa tiene que realizar una inversién —controlar econémicamente un activo— debe
contemplar qué alternativa de las posibles es la mas beneficiosa por ser menos costo-
sa, desde el punto de vista de la financiacion.

La funcién financiera se ocupa de asignar los recursos entre las diferentes areas funcionales median-
te proyectos de inversién. Dichos recursos deben obtenerse de entre un abanico de fuentes financie-

ras disponibles cuya eleccién es también responsabilidad del area financiera.

Por tanto, toda decision financiera supone elegir entre dos o mas alternativas posibles, lo que conlleva:

EVELUAR FLUJOS MONETARIOS: ESTABLECER UN HORIZONTE CONSIDERAR UN RIESGO

DINERO TEMPORAL ASOCIADO: INCERTIDUMBRE

En nuestro caso, para optimizar la eleccién, vamos a utilizar un modelo dinamico porque sus crite-
rios tienen en cuenta la estructura temporal de los flujos de tesoreria lo que implica que no consi-
deran comparables —por ser heterogéneas financieramente— las cantidades recibidas en momentos
diferentes. En los modelos dinamices se prefieren aquellos flujos mas cercanos en el tiempo a
los mas alejados —principio financiero de subvaloracién de capitales futuros— por lo que el valor
de aquellos sera mayor. Para homogeneizar los flujos de caja utilizan técnicas de actualizacién o
descuento, dado que es uno de los utilizados con mas frecuencia a causa de su simplicidad hemos
elegido para decidir el uso del valor actual neto (VAN).

El valor actual neto también conocido como valor actualizado neto (en inglés net present value), cuyo
acréonimo es VAN (en inglés NPV), es un procedimiento que permite calcular el valor presente de
un determinado nimero de flujos de caja futuros, originados por una inversiéon. La metodologia
consiste en descontar al momento actual (es decir, actualizar mediante una tasa) todos los flujos
de caja futuros del proyecto. A este valor se le resta la inversion inicial, de tal modo que el valor
obtenido es el valor actual neto del proyecto. El método de valor presente es uno de los criterios
econémicos mas ampliamente utilizados en la evaluacién de proyectos de inversion. Consiste en
determinar la equivalencia en el tiempo presente o actual de los flujos de efectivo futuros que gene-
ra un proyecto y comparar esta equivalencia con el desembolso inicial. Cuando dicha equivalencia
es mayor que el desembolso inicial, entonces, es recomendable que el proyecto sea aceptado.

|4

T+i

n
La férmula que nos permite calcular el Valor Actual Neto es: VAN = Z
t=1
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Vit representa los flujos de caja en cada periodo t.
o es el valor del desembolso inicial de la inversion.
n es el nimero de periodos considerado.

El tipo de interés es k.

Si el proyecto no tiene riesgo, se tomara como referencia el tipo de la renta fija, de tal manera que
con el VAN se estimara si la inversion es mejor que invertir en algo seguro, sin riesgo especifico. En
otros casos, se utilizard el coste de oportunidad. Cuando el VAN toma un valor igual a 0, k pasa
a llamarse TIR (tasa interna de retorno). La TIR es la rentabilidad que nos estad proporcionando
el proyecto.

Vamos a ilustrarlo con un ejemplo: el criterio que va a seguir la empresa es el del menor valor actual
de los flujos de efectivo asociados a cada una de las alternativas posibles tomando en consideracién

la doble vertiente inversion/financiacién.

EJEMPLO
Una empresa distribuidora necesita adquirir varios vehiculos.

Opciéon A

Comprar mediante préstamo de 25.000.000 €. Ya sabe que el banco le concede el préstamo. A
devolver en 4 aflos, amortizando cada afio la cuarta parte del principal y pagar los correspondien-
tes intereses al 8 % anual. Los vehiculos se amortizan en 5 afios, con un valor residual nulo. La
empresa paga un 50% de impuestos sobre beneficios netos.

Opcion B

Alquilarlos por una renta postpagable anual de 6.000.000 €
SOLUCION

A.- Calculo de los flujos de efectivo de la opcion A

Calculamos los flujos de efectivo del préstamo por intereses y principal.

Pago por intereses y devolucién de principal

0 25.000.000
1 2.000.000 6.250.000 18.750.000
2 1.500.000 6.250.000 12.500.000
3 1.000.000 6.250.000 6.250.000
4 500.000 6.250.000 0

Determinamos un cuadro con el movimiento neto anual de tesoreria en caso de compra (en miles de €)

T | w2 | M3 | hea |

Intereses 2.000 1.500 1.000 500 0
Amortizacion 5.000 5.000 5.000 5.000 5.000
Total gastos deducibles 7.000 6.500 6.000 5.500 5.000
- Ahorro impuestos (1) -3.500 -3.250 -3.000 -2.750 -2.500
Coste después impuestos 3.500 3.250 3.000 2.750 2.500
+ Devolucion principal 6.250 6.250 6.250 6.250 0
- Amortizacion (2) -5.000 -5.000 -5.000 -5.000 -5.000
Salidas netas tesorerfa 4,750 4.500 4.250 4.000 -2.500

o
3
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(1) La amortizacion y los intereses del préstamo son deducibles fiscalmente y como suponemos
que la empresa paga una cuota de 50% de impuestos sobre beneficio neto, debemos conside-
rar también el ahorro via impuestos, igual al 50% de estos dos gastos.

(2) Deducimos la amortizacién por ser un gasto que no supone desembolso de dinero para la empresa.

B.- Calculo de los flujos de efectivo de la opcion B

Movimiento neto anual de tesoreria en caso de alquiler (en miles de €)

6.000 6.000 6.000 6.000 6.000
-3.000 -3.000 -3.000 -3.000 -3.000
3.000 3.000 3.000 3.000 3.000

Aqui no hay amortizacién porque los vehiculos no son propiedad de la empresa ni tampoco inte-

reses ni devolucion de préstamo.
Comparacion entre compra y alquiler

Calcularemos en el momento actual el valor de cada uno de los flujos de las dos alternativas descon-
tados al tipo de interés determinado —tomaremos el del 8% por ser el tipo de interés del préstamo—y
lo haremos calculando el valor del factor de actualizacién para cada periodo, para a continuacion
obtener el valor actual de cada flujo mediante el producto de cada flujo por su correspondiente valor
de actualizacion; finalmente integraremos para cada opcion la totalidad de sus flujos actualizados.

COMPRA ALQUILER

: Factor de : Factor de
< Salidas o Valor Salidas o Valor

1 4.750.000

2 4.500.000

3 4.250.000

4 4.000.000

8 -2.500.000
TOTAL

0,9259 4.398.000 3.000.000 0,9239 2.777.700
0,8573 3.857.900 3.000.000 0,8573 2.571.900
0,7938 3.373.700 3.000.000 0,7938 2.381.400
0,7350 2.940.000 3.000.000 0,7330 2.205.000
0,6806 -1.701.500 3.000.000 0,6806 2.041.800

12.868.100 11.977.800

Por tanto siendo coherentes con el criterio determinado por la empresa: el del menor valor actual
de los flujos de efectivo asociados a cada una de las alternativas posibles: elegiriamos el alquiler por
tener un menor valor actual neto.

Recuerda que el PGC, en su primera parte: marco conceptual, recoge en su apartado 6° criterios
de valoraciéon como tales el valor actual y el valor en uso que se basan precisamente en aplicar estos
métodos de calculo financieros para establecer la valoraciéon de activos:

e Valor actual: es el importe de los flujos de efectivo a recibir o pagar en el curso normal del
negocio, segun se trate de un activo o de un pasivo, respectivamente, actualizados a un tipo de
descuento adecuado.

e Valor en uso: ¢l valor en uso de un activo o de una unidad generadora de efectivo es el valor actual
de los flujos de efectivo futuros esperados, a través de su utilizacion en el curso normal del negocio
y, en su caso, de su enajenacion u otra forma de disposicion, teniendo en cuenta su estado actual y
actualizados a un tipo de interés de mercado sin riesgo, ajustado por los riesgos especificos del acti-
vo que no hayan ajustado las estimaciones de flujos de efectivo futuros. Las proyecciones de flujos
de efectivo se basaran en hipétesis razonables y fundamentadas; normalmente la cuantificaciéon o
la distribucion de los flujos de efectivo esta sometida a incertidumbre, debiéndose considerar esta
asignando probabilidades a las distintas estimaciones de flujos de efectivo. En cualquier caso, esas
estimaciones deberan tener en cuenta cualquier otra asunciéon que los participantes en el mercado
considerarian, tal como el grado de liquidez inherente al activo valorado.
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Valoracion de existencias

Por Daniel Ballestero | Economista y auditor

1 Real Decreto 164371990, de 20 de diciembre, por el que se aprueba el Plan General de

Contabilidad —que estuvo en vigor hasta el 1 de enero de 2008 establecia en su quinta

parte en la norma de valoracion 13* Existencias: Cuando se trate de bienes cuyo precio de adquisi-
cion o coste de produccidn no sea identificable de modo individualizado, se adoptard con cardcter general el método del
precio medio o coste medio ponderado. Los métodos FIFO, LIFO u otro andlogo son aceptables y pueden adoptarse si
la empresa los considera mds convenientes para su gestion.

En cambio los actuales Plan General Contable y Plan General Contable Pymes —vigentes desde
el 1 de enero de 2008~ establecen en su 2 parte, es decir en sus respectivas normas 10" y 12* de
registro y valoracién sobre existencias, que: Cuando se trate de asignar valor a bienes concretos que _forman
parte de un inventario de bienes intercambiables entre si, se adoptard con cardcter general el método del precio medio
0 coste medio ponderado.

El método FIFO es aceptable y puede adoptarse si la empresa lo considerase mas conveniente para
su gestion. Se utilizara un tnico método de asignacién de valor para todas las existencias que ten-
gan una naturaleza y uso similares; por tanto han quedado descartados otros métodos de valoracion

distintos de los anteriormente resenados.

No obstante, vamos a mostrar con un ejemplo las diferentes valoraciones obtenidas segun uti-
licemos un método u otro, independientemente de que tales métodos estén o no admitidos por
la norma.

EJERCICIO

La sociedad QQQ), S.A. que se dedica a la construccién de obras civiles, presenta el siguiente
movimiento de existencias de productos durante el afio XO0.

I N TN T
200 15

03 en Compra

15 feb Compra 300 12
20 abr Incorporacion 150 150
10 may Compra 100 14
15 may Incorporacion 100

01 jun Incorporacion 70

10 jul Compra 90 12
20 sep Incorporacion 200

Se pide calcular el coste de las incorporaciones de los productos a las obras y
la valoracion de las existencias finales en el ano X0

SOLUCION
1) Método FIFO: consiste en valorar las primeras salidas a los precios de las pri-

meras entradas. La valoracién de las existencias finales se realiza a los precios de
las Gltimas adquisiciones.
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ENTRADAS [ saumas | ENISTENCIAS

- P Un Valor P Un Valor P Un Valor

03 ene 15 200 3000 15 200 3000
12 300 3600 15 200

15 feb 6600
12 300
: 15 150 2250 15 50

20 abril 4350
12 300
14 100 1400 15 50

10 may 12 300 5750
14 100
15 50 12 250

15 may 4400
12 50 1350 14 100
: 12 70 840 12 180

01 jun 3560
14 100
12 90 1080 12 180

10 jul 14 100 4640
12 90
12 180 14 80

20 sep 2200
14 20 2440 12 90

2) Método LIFO: consiste en valorar las primeras salidas a los precios de las tltimas entradas. La
valoracién de las existencias finales se realiza a los precios de las primeras adquisiciones.

- B Un Valor P Un Valor P Un Valor

03 ene 15 200 3000 15 200 3000
12 300 3600 15 200

15 feb 6600
12 300
12 150 1800 15 200

20 abril 4800
12 150
14 100 1400 15 200

10 may 12 150 6200
14 100
14 100 1400 15 200

15 may 4800
12 150
12 70 840 15 200

01 jun 3960
12 80
12 90 1080 15 200

10 jul 12 80 5040
12 90
12 90 15 170

20 sep 12 80 2490 2550

15 30
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3) Coste medio ponderado mévil: para su calculo se promedian los precios de entrada con
las unidades fisicas adquiridas. El calculo del coste medio se calcula en cada consumo o venta.

ENTRADAS T EsTeNciAs
_ P Un Valor P Un Valor P Un Valor

03 ene 15 200 3000 15,00 200 3000
15 feb 12 300 3600 13,20 500 6600
20 abr 13,20 150 1980 13,20 350 4620
10 may 14 100 1400 13,38 450 6020
15 may 13,38 100 1338 13,38 350 4682
1 jun 13,38 70 937 13,38 280 3745
10 jul 12 90 1080 13,04 370 4825
20 sep 13,04 200 2608 13,04 170 2217

4) Coste medio ponderado fijo: se entiende por coste medio ponderado fijo cuando dicho
coste se calcula una vez en el periodo, al finalizar el mismo.

15x 200 + 12 x 300 + 14 x 100 + 12 x 90 9080
Cmp = = = 13,16
200 + 300 + 100 + 90 690

El precio de coste de las unidades consumidas habra sido:
Consumo (150 + 100 + 70 + 200 ) x 13,16 = 520 x 13,16 = 6.843
El valor de las existencias finales seria:

Existencias finales = 170 x 13,16 = 2.237

Y para comprobar, hacemos la suma del c